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PRESENTACION

Luis Maria DiEz-Picazo GIMENEZ

Hace aproximadamente dos afios, recibi una llamada de mi buen ami-
go Eduardo Torres-Dulce. Como todo el mundo sabe, Eduardo no es
sélo un insigne fiscal, sino también un famoso especialista en cine y,
mas en general, eso que antiguamente se llamaba un hommze de lettres.
Me contd que, en algtin acto al que habia acudido en esa tltima condi-
cién, habia conocido al director de la editorial Siglo XXI. Y éste, por
supuesto, le habia propuesto que escribiera un libro. ¢Qué otra cosa
cabe esperar de un editor? Lo curioso del asunto, dado el perfil de la
editorial, es que el libro en cuestién tenfa que ver con el derecho y no
con el cine, como ingenuamente se habria podido esperar. Al parecer,
la editorial Siglo XXI estaba publicando una serie de volimenes sobre
«el oficio de...», en que se analizaban distintas profesiones. Como
ejemplo canénico de lo que se buscaba, el editor habia dado a Eduar-
do un ejemplar del recientemente publicado E/ oficio de historiador,
debido a la pluma de Enrique Moradiellos. Se trataba de un hermoso
libro, de extensién contenida, en el que se da cuenta de lo que hace
—v de lo que debe hacer— el historiador, incluida una muy clara in-
troduccion a los principales problemas metodolégicos de la discipli-
na. Una sabia mezcla de nociones basicas y consideraciones practicas.
Es la hoja de ruta que uno darfa a todo aquél que piense realizar estu-
dios de historia. Pues bien, lo que se le pedia a Eduardo es que hiciera
algo similar con respecto al jurista. Ni que decir tiene que decliné la
oferta de plano; pero, como persona inteligente y cortés que es, pro-
puso a su interlocutor una alternativa: tenfa un amigo, con quien se
comprometia a ponerlo en contacto, que a su juicio era la persona
idénea para llevar a cabo semejante tarea. Y asi fue como entré en es-
cena quien esto escribe. Tras anunciarme que el director de la edito-
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Luis MARIA DIEZ-P1CAZO GIMENEZ

rial Siglo XXI me llamaria, Eduardo me envi6 el libro de Moradiellos
para que me fuera haciendo ala idea. ‘

No mucho tiempo después, recibi efectivamente la llamada anun-
ciada. Quedamos en vernos en la sede de la editorial, que entonces es-
taba a dos manzanas de mi despacho. Conoci asi a Tim Chapman, el
director de la editorial Siglo XXI, un inglés afincado en Espafia que
habla el castellano con inusitada correccidén. Ya en nuestra primera
entrevista, le dije a Tim que un libro sobre «el oficio de jurista» —con-
fieso mi antipatia por el tropo, frecuente entre los legos en derecho,
que identifica como abogado a cualquiera que se dedica al mundo de
las leyes— no tenfa, en mi opinién, demasiado sentido. Si se trataba de
hacer una exposicién de las nociones basicas del derecho, destinada a
estudiantes primerizos o incluso al ptblico en general, existian ya ex-
celentes obras, como [ntroduccién al derecho, de Angel Latorre, o
Experiencias juridicas y teoria del derecho, de mi padre. Si se trataba de
hacer, mas bien, una introduccién a la metodologia juridica o al razo-
namiento juridico, no sélo no era yo la persona indicada, sino que el
tema dificilmente podria interesar a los no especialistas, por no men-
cionar el hecho de que también en este campo hay buenas obras de
referencia. Si se trataba, en fin, de hacer una especie de guia para posi-
bles estudiantes de derecho, explicando qué van a encontrar en la fa-
cultad y qué pueden esperar de su futuro profesional después, la em-
presa no me parecia particularmente interesante. Intenté hacer ver a
Tim, en resumen, que un libro como el de Moradiellos no era factible
en el mundo del derecho.

No me limité, sin embargo, a decir que no. Pensé que los juristas
no andamos sobrados de la curiosidad ajena. La gente ve la Adminis-
tracién de Justicia —y las demas actividades relacionadas con el dere-
cho— como algo esotérico, que no puede ser comprendido por los no
iniciados por mas que, a veces, les fascine. A esto hay que anadir que
la legitimacion social de nuestro trabajo dista de ser automatica e in-
contestada: no es infrecuente la opinién que considera los tecnicismos
del derecho y de su aplicacién como un mal necesario. {Cuanto mejor
serfa el mundo si se pudiese prescindir de los leguleyos! Esta es una
idea antigua, cuyas recurrentes formulaciones literarias e, incluso, fi-
loséficas son bien conocidas. Por todo ello, pensé que, para una vez
que surge la oportunidad de darse a conocer, no debia ser desperdi-
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ciada y, asi, sugeri a Tim que recondujéramos su iniciativa. Mi premisa
era simple: al menos en Espaiia, no existe un oficio de jurista (en sin-
gular), sino una pluralidad de oficios de jurista (en plural), por lo que
podria ser interesante hacer un libro colectivo en que un representan-
te de cada una de las principales profesiones juridicas contase en qué
consiste su trabajo. Y mi compromiso estribaria basicamente en ayu-
darle a encontrar a las personas que redactasen los distintos capitulos.
Tras un par de conversaciones mis, el editor dio por bueno el pro-
yecto.

Llegados a este punto, lo primero era hacer inventario de las pro-
fesiones juridicas existentes en nuestro pais. La lista resultante fue la
siguiente: juez, secretario judicial, abogado, procurador de los tribu-
nales, fiscal, abogado del Estado, notario, registrador de la propiedad,
letrado de las Cortes Generales, letrado del Consejo de Estado y cate-
dratico de alguna disciplina juridica.

Este elenco, de cuya elaboracion sélo yo soy responsable, tiene
pretensién de ser exhaustiva. Es conveniente, con todo, hacer dos
aclaraciones sobre los criterios en que se inspira. La primera es que se
recogen tnicamente las profesiones especificamente juridicas, es de-
cir, aquellas para cuyo ejercicio se exige estar en posesién de un titulo
de licenciado en derecho vilidamente expedido. No se incluye, dicho
en términos negativos, todo aquello que puede hacerse habiendo estu-
diado derecho pero que puede hacerse también habiendo estudiado
otras cosas. Siendo licenciado en derecho se puede sér, por ejemplo,
inspector tributario o diplomatico y, en la practica, muchos de los
miembros de esas profesiones son licenciados en derecho; pero tam-
bién se puede acceder a ellas a partir de otras titulaciones universita-
rias. La lista no refleja, asi, todas las que antignamente se solfan llamar
«salidas» de la carrera de derecho, que eran muchas y razonablemente
seguras, seglin cierta creencia popular. No sé si esto fue realmente asi
alguna vez, pero estoy convencido de que hoy en dia no lo es. Cual-
quiera que esté familiarizado con las facultades de derecho sabe bien
que el nimero de estudiantes ha caido en picado, lo que parece signi-
ficar que ha dejado de ser la carrera «comodin». Quienes, sin tener
una vocacién claramente definida, quieren hacer estudios universita-
rios que tengan buenas perspectivas profesionales tienden actualmen-
te a buscar otras titulaciones. Asi las cosas, tiene hoy ms sentido que
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nunca restringir los oficios de jurista s6lo a las profesiones especifica-
mente juridicas. ,

Es verdad, dicho sea incidentalmente, que para ser catedratico
— o, mas en general, docente— de materias juridicas no es exigible ser
licenciado o doctor en derecho, sino que basta serlo en cualquier otra
materia. Pero su inclusion en la lista queda seguramente justificada
por la necesidad de exponer cémo se forman, en su etapa inicial, los
juristas.

La otra aclaracién tiene que ver con las ausencias. En rigor, aqui
no estan todas las profesiones juridicas existentes en Espafia. No obs-
tante, aquéllas que faltan pueden decirse representadas o ilustradas
por alguna de las que estan o, por decirlo de otro modo, pertenecen a
un género del que se aborda una especie significativa. Por ejemplo,
casi todas las administraciones ptblicas de una cierta envergadura tie-
nen sus propios cuerpos de letrados, que las asesoran juridicamente y
las defienden en juicio; pero en este libro se examina tan sélo el mas
famoso de todos ellos: la Abogacia del Estado. Lo que se dice de ésta
sirve también para comprender, en lineas generales, la funcion desem-

penada por los letrados al servicio de otras organizaciones administra--

tivas. Y algo parecido puede decirse de los letrados al servicio de érga-
nos consultivos o de asambleas parlamentarias: sélo se analizan aqui,
como modelos originarios, los letrados del Consejo de Estado y los le-
trados de las Cortes Generales, en el bien entendido de que ayudan a
comprender también a sus hermanos autonémicos. Es verdad que en-
tre esos cuerpos estatales y los equivalentes de otras entidades publi-
cas hay a veces marcadas diferencias en cuanto a la dificultad en el in-
greso y el prestigio social; pero, aparte de que ello no siempre tiene
una traduccién econémica apreciable, en nada obsta al hecho incon-
testable de que la funcién es similar a nivel estatal y autonémico. En
resumen, sustancialmente, cuando no formalmente, todos los tipos de
profesiones juridicas que hay en nuestro pais quedan reflejados en
este libro. Quizé se pudiera contestar que he olvidado a los secretarios
de administracion local, pero sélo para los niveles superiores de esta
profesion es exigible la licenciatura en derecho.

Hasta aqui, la lista de profesiones juridicas. El siguiente paso era
buscar a los autores. La alta cualificacién de todos ellos en sus respec-
tivos ambitos es patente. En algunos casos, eché mano de amigos, in-
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cluso de amigos personales; en otros casos, recurti a personas a las que
simplemente conocia y con quienes mantenia buena sintonia; y en
otros casos aun, me dirigi a profesionales a quienes no conocia perso-
nalmente. Algunos de quienes firman el presente volumen han tenido
incluso la generosidad de reemplazar a otros que, habiendo aceptado
colaborar en un primer momento, luego no pudieron llevar a término
su contribucién por unas u otras razones. Y todos han actuado con un
admirable desprendimiento, al sumarse a una empresa colectiva cuyo
Gnico aliciente es puramente inmaterial y romantico: ayudar a que se
conozca mejor ese extrafio universo de los juristas. Pienso que, gracias
a ellos, ese objetivo ha sido alcanzado. Con estilos muy diversos, todos
han observado escrupulosamente la Gnica directriz que Tim Chapman
y yo les habiamos dado: contar en qué consiste su profesion como si se
lo contaran a un amigo que fuese ingeniero o cirujano, de manera que
cualquier lector culto pueda comprender qué es, por ejemplo, un fis-
cal o un notario. Quiero dejar constancia de mi admiracién y gratitud
a todos ellos.

Y aunque hasta aqui he hablado de todos los autores colectiva-
mente, hay uno al que no puedo dejar de mencionar individualmente,
porque es el tinico no jurista del grupo: se trata de José Juan Toharia,
pionero de la sociologia judicial en Espafia y excelente conocedor de
los temas que se tratan en estas paginas. Acepté hacer un capitulo
transversal, que sirve para tener una visién panoramica de la vida pro-
fesional de los juristas espafioles. Gracias a él, en esta obrano sélo
se ven los arboles, sino que también puede uno hacerse una idea del
bosque.

A lo largo del proceso de elaboracién de esta obra colectiva, Tim
Chapman me ha planteado muchas veces la misma cuestién: ¢qué
aporta este libro? Debo confesar, aunque a él nunca se lo haya dicho
con estas palabras, que esta recurrente pregunta siempre me ha pro-
ducido cierta perplejidad. En el fondo, es como si un abogado estu-
viera preocupado por averiguar qué afiade un determinado pleito
en concreto. Los abogados llevan pleitos, los médicos atienden a los
enfermos... y los editores editan libros. No querria ser malentendi-
do: creo que uno debe esforzarse en hacer las cosas lo mejor posible y
creo, asimismo, en la clasica advertencia orteguiana de que el mayor
servicio que puede hacerse a la cultura es no publicar libros intiles.
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Seguramente hacemos «demasiados libros», por utilizar la hermosa
imagen de Gabriel Zaid. Ahora bien, salvo que se opte por el silencio,
es mejor no obsesionarse con la idea de que uno debe publicar sélo es-
critos memorables. Pienso que es mds razonable rebajar un punto el
liston y exigir Unicamente, ademas de correccion en el lenguaje, que lo
publicado no sea mera repeticién de cosas ya dichas. Precisamente
ésta ha sido siempre mi respuesta a la pregunta de Tim: un libro como
éste, hasta donde alcanza mi conocimiento, nunca se ha escrito en Es-
pafia. Quiza en algunos aspectos sea mejorable. Tal vez se hubiera po-
dido buscar una mayor armonizacién, tanto formal como de enfoque,
entre los distintos autores. Acaso alguien eche de menos un poco mas
de critica al funcionamiento de nuestras profesiones juridicas, por
mas que el tono general de la obra diste de ser autocomplaciente. Pero
el hecho incontestable es que este libro no es la enésima variacion so-
bre un mismo tema: intenta abrir una senda de informacién y refle-
xi6n sobre el universo de los juristas, dirigida al ptblico culto en gene-
ral; y esto, en un pais como el nuestro que practica y valora poco la
divulgacion, es cuanto menos inusual.

Es posible que este libro tenga, ademis, alguna utilidad que, si no
teérica en sentido propio, vaya més alla de lo simplemente divulgati-
vo. Me refiero a que, al examinar las distintas profesiones juridicas
existentes en Espafia, resulta manifiesta su extremada variedad y frag-
mentacion, asi como el notable grado de burocratizacién que predo-
mina en muchas de ellas. Este es un dato muy interesante en una pers-
pectiva comparada, pues no todos los sistemas juridicos responden a
un esquema similar. En la tradicién anglo-americana, existe una tnica
legal profession, en singular. Esto significa que, para acceder a cuales-
quiera actividades juridicas, se exigen, en principio, unos mismos es-
tudios y una misma prueba de aptitud profesional. Es verdad que en
la abogacia inglesa existe la dualidad entre barristers y solicitors, segtin
se dediquen respectivamente a la defensa oral ante los tribunales o ala
tramitacién de asuntos y el trabajo escrito; pero esta distincion no
existe en otros paises de la familia de la commzon law, a comenzar por
los Estados Unidos, y sobre todo las personas que desempefian otras
funciones relacionadas con el derecho, como es destacadamente la ju-
dicatura, provienen de las filas de la abogacia. Ello implica que todos
los profesionales del derecho —abogados, jueces, fiscales, asesores
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juridicos de organismos ptblicos, etcétera— han debido satisfacer
unas mismas condiciones de acceso y estdn sometidos a unas mismas
reglas deontoldgicas. Constituyen una corporacion tnica, provista de
un ethos colectivo de signo unitario. Por decirlo graficamente, el juez y
el abogado, de alguna manera, son colegas. Que esto no es monopolio
de la tradicién anglo-americana lo demuestra el caso de Alemania,
donde hay una tnica puerta de acceso a todas las profesiones juri-
dicas: haber concluido los estudios universitarios de derecho, haber
realizado el preceptivo periodo de tirocinio y, finalmente, haber supe-
rado el correspondiente examen de Estado.

Por el contrario, en Espafia, tributaria en esto como en otras cosas
de la influencia francesa, los distintos tipos de profesionales del dere-
cho al servicio del Estado se han ido constituyendo en otros tantos
cuerpos de funcionarios, distintos unos de otros. Esto significa que
hay una via de ingreso en las profesiones juridicas liberales, que por
cierto ha sido tradicionalmente poco exigente, aunque quiza por ello
mismo la abogacia y la procura espafiolas sean muy poco proteccionis-
tas. Y hay otras vias de ingreso de naturaleza meritocratica —se trata
de las famosas oposiciones, de mayor o menor dificultad— para las
otras profesiones juridicas. No es mi intencién hacer aqui juicio valo-
rativo alguno, si bien no esté de mas recordar que el articulo 103 dela
Constitucién impone el «mérito y capacidad» como criterios basicos
para el acceso a la funcién ptiblica. Me interesa, mas bien, constatar
un hecho: en Espana, cada profesién juridica tiene su propia via de
ingreso v, salvo la posesion de un titulo de licenciado en derecho, los
requisitos varfan mucho de una a otra. Esto conduce a la ausencia de
valores deontolégicos —e, incluso, culturales— compartidos de for-
ma general. En el interior de cada uno de los cuerpos de funcionarios,
por lo demis, la l6gica imperante no puede dejar de ser, en mayor o
menor medida, burocratica. Piénsese, por poner un ejemplo significa-
tivo, que incluso aquellos que no cobran del Erario pablico, como son
los notarios y los registradores de la propiedad, estdn sometidos a un
sistema tipicamente funcionarial en materia de traslados y ascensos,
por no mencionar el hecho de que son jubilados forzosamente al cum-
plir la edad reglamentaria. Repito que todo esto no es peculiar de Es-
pafia, sino que ocurre también en otros paises, como Francia o Italia;
pero es bueno llamar la atencién sobre este extremo, que me parece
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clave para comprender bien por qué los oficios del jurista espanol son
como son.

Sélo me queda expresar mi agradecimiento a Tim Chapman por
no haberse arrepentido de invitar a los juristas a entrar en el catdlogo
de la editorial Siglo XXI, y a su inteligente y cortés colaboradora Ana
Pérez Galvan por haber conseguido que todos los participantes cul-
mindramos esta obra.
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1. LAS PROFESIONES JURIDICAS: UNA APROXIMACION
SOCIOLOGICA'

Josg JuaN ToHARIA CORTES

En estos tltimos afos, lo que suele designarse de forma genérica
como «el mundo del derecho» ha experimentado intensas variacio-
nes. Sencillamente, y por decirlo con un simil teatral, en la escena juri-
dica han variado tanto el decorado, como el libreto, el piblico y aun
los propios actores. El propésito de estas paginas es resaltar algunos
de esos cambios cuya comprension puede resultar especialmente rele-
vante para quien, por primera vez, trate de familiarizarse con nuestro
sistema juridico.

I. UN NUEVO ESCENARIO: INTEGRACION, HIBRIDACION,
GLOBALIZACION

Para empezar, hay que tener en cuenta que estamos asjstiendo a una
progresiva y acelerada difuminacion, en el ambito de lo juridico, de
las tradicionalmente intocables fronteras nacionales. La «soberania
nacional», sencillamente, ya no es lo que era.

Por un lado, se estd generalizando la hibridacién e interpenetra-
cién entre los distintos sistemas juridicos. Allen (1939) sigue teniendo
razén —quiza mas que nunca—: en el ambito de lo juridico, no tiene
mucho sentido plantear cuestiones de pureza de sangre. Mds bien, la
convergencia, el intercambio y el mestizaje han tendido a ser general-

! Una primera version de buena parte del presente trabajo se contiene en dos
textos anteriores mios. Por un lado, «La ensefianza del derecho», en el Anuario de la
Facultad de Devecho de la Universidad Auténoma de Madyrid (2002); por otro, la voz
«Judges» en la International Encyclopaedia of the Social and Bebavioral Sciences (Else-
vier, Londres, 2001).
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mente la regla en el mundo del derecho actual. Los sistemas de corz-
mon law propios de los paises anglosajones tienden a incorporar gra-
dualmente elementos procedentes del sistema civilista —propio de los
paises de la Europa continental—, al tiempo que éste, a su vez, adopta
y metaboliza mecanismos y procedimientos procedentes de aquél. En
el concreto contexto de nuestra Unién Europea, asistimos a un inten-
to sin precedentes de progresiva armonizacion de veinticinco sistemas
juridicos destinados a confluir, antes o después, en un esquema razo-
nablemente coman. Resulta impensable que tras la unién econémica,
militar y politica no termine por producirse finalmente la unién juridi-
ca..., o al menos una claramente mayor unién juridica que la hasta
ahora existente. Asi, para las nuevas generaciones de profesionales del
derecho, el «escenario juridico» no va a tener ya dimensiones sola-
mente —y, quiza, ni siquiera fundamentalmente— nacionales. Y ese
escenario mas amplio permitird decorados —y argumentos— juridi-
cos mis ricos y complejos.

Por otro lado, parece cada vez mas clara e intensa la tendencia ha-
cia una «justicia universal», es decir, hacia una Administracién de Jus-
ticia sin fronteras..., o al menos con fronteras mucho mas blandas y
porosas de lo que histéricamente ha sido usual. En el caso concreto de
la Unién Europea, contamos ya con los tribunales de justicia comu-
nitarios, cuyas sentencias sientan doctrina en toda la Unién. A ello hay
que anadir la actividad del Tribunal Europeo de derechos Humanos,
cuyo ambito de influencia desborda ya el solar europeo?.

En el campo especificamente penal, esta tensién hacia una justicia
global pugna por consolidarse por dos vias diferentes. Un primer ca-
mino pasa por la consolidacién, algin dia, del Tribunal Penal Interna-

? Una reciente sentencia del Tribunal Supemo estadounidense (afo 2003, en el
conocido como «caso Lawrence») constituye un claro y significativo ejemplo a este
respecto. Esta sentencia admite el recurso contra una sentencia de la Corte de Apela-
cién de Texas, que afirmaba el cardcter delictivo de las relaciones homosexuales, inclu-
so de las realizadas en la intimidad del propio domicilio, citando, entre los fundamen-
tos de derecho en que se sustenta, la jurisprudencia jdel Tribunal Europeo de
Derechos Humanos! De algin modo, empieza a estar fraguando, de modo difuso e
informal, pero no por ello menos efectivo en determinadas ocasiones, lo que en otro
lugar he denominado una «comunidad informal de jueces democraticos» (Toharia,
2003a) y que Allard y Garapon (2005) designan como «foro mundial de jueces».
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cional, por ahora més un deseable proyecto que una realidad plena-
mente operativa, como consecuencia de la escasa o nula cooperacién
con el mismo de algunas potencias. Pero hay una segunda —y quiza
inesperadamente mas viable— posibilidad, originalmente abierta por
nuestra Audiencia Nacional con ocasion del «caso Pinochet» y que
alcanzé la amplia repercusién internacional ya por todos conocida.
Me refiero a la iniciativa del fiscal Castresana y del juez Garzén,
arriesgada e innovadora, que no sélo quedé inicialmente avalada por
la Justicia britdnica sino que se vio posteriormente seguida y emulada
en Chile y Argentina, y que tiende a consolidarse como un modo de
proceder cada vez menos cuestionado. A este respecto resulta ilus-
trativo recordar que en un mismo y reciente dfa’ la prensa informaba,
a la vez, de la citacion del primer ministro israeli, Ariel Sharon, por
parte de un tribunal belga en relacion con la causa abierta por las ma-
tanzas de Sabra y Chatila, y de la apertura en Espana de un sumario
contra integrantes de Al Qaeda por el atentado contra las torres geme-
las neoyorquinas del 11-S#,

II.  «HIPERLEXIS» O LEYES DESBOCADAS’: HACIA UN «LIBRETO»
LEGAL INMANEJABLE

En estos Gltimos afios, el sistema legal ha experimentado un espec-
tacular proceso de «ensanchamiento» o «extension» en el conjunto de
los paises més desarrollados. La realidad social ha devenido creciente-
mente juridificada. Nuestro pais no ha escapado precisamente a lo
que parece ser un sino colectivo. El caso es que, como indica Damaska

(1975):

Hay un punto a partir del cual la mayor complejidad del entramado norma-
tivo... contribuye de hecho a incrementar mas que a disminuir la libertad de
accién de quienes formulan decisiones. Resulta posible sostener con funda-

3 Qoncretamcnte, el 19 de noviembre de 2001.

*+ Este concluyé con sentencia condenatoria dictada por la Audiencia Nacional el
28 de septiembre de 2005.

* Por decitlo con términos de Galanter y Garcia de Enterria, respectivamente.
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mento puntos de vista contradictorios, asi como encontrar sustentacién legal
para casi cualquier posicién.

Es decir, paradéjicamente, cuanto més prolijamente se regula un
tema, mas confusa y discutible puede terminar siendo la interpreta-
cién del mismo. Lo cual, sin duda, no puede sino incrementar las pro-
babilidades de acabar buscando diariamente consejo legal especializa-
doy de recabar la accion de los tribunales®.

En Espafia, y alo largo de las seis legislaturas de la actual democracia
que cubren el periodo 1979-1999, se han promulgado, en total, ni mas
ni menos que 193 leyes orgdnicas, 873 leyes, 257 reales decretos-leyes y
9.160 reales decretos legislativos (Rodriguez Avila, 2001: 202). Y a esta
auténtica avalancha normativa, que no presenta sintoma alguno de
agotamiento, habria aun que sumar las anuales leyes de acompana-
miento de los Presupuestos Generales del Estado, auténticos omnibu-
ses para el cambio y retoque coyuntural de la legislacion vigente. En es-
tas condiciones, cabe preguntarse si, realmente, el principio zzra novit
curia —que da por sentado que los tribunales conocen toda la lega-
lidad vigente, cuya existencia por tanto no es preciso probar— no im-
pone en la practica a los jueces una misién poco menos que imposible.

III. UN PUBLICO NUEVO: MAS AMPLIO, MAS PLURAL, MAS EXIGENTE

A su vez, la sociedad espafiola —o lo que es igual, el pablico del siste-
ma juridico, que es a la vez su titular Gltimo y su destinatario directo—
ha experimentado profundas transformaciones. Ha cambiado la si-
tuacion social de la mujer, en una creciente tendencia a la igualacion
—quizé el cambio de mayor trascendencia, pese a no haberse comple-
tado todavia—; ha cambiado la demografia: la poblacién ha envejecido
—o, dicho de otro modo, la larga vida se ha generalizado—; ha cam-
biado la dindmica familiar, con una baja natalidad y una tasa de ruptu-

¢ No deja de ser paradéjico, como sefiala Friedman (1985) que, a medida que dis-
minuyen los riesgos de todo tipo en la sociedad, aumente la incertidumbre legal, cuan-
do son justamente las leyes las que han propiciado en buena medida dicha mayor segu-
ridad y proteccién social.
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ras matrimoniales que tiende a estabilizarse en niveles ya usuales hace
més tiempo en los paises de nuestro entorno; ha cambiado el nivel edu-
cativo y la estructura ocupacional; la cultura se ha secularizado y los
valores democraticos fundamentales —tolerancia, solidaridad, plura-
lismo, respeto a la legalidad— se presentan fuertemente arraigados; en
las sefas de identidad colectivas predomina lo que se conoce como
«nacionalismo incluyente»: es decir, identidades compartidas o super-
puestas, en vez de mutuamente excluyentes. La inmensa mayoria de
nuestra poblacién —segin los mdltiples datos de encuesta disponibles
al respecto— se siente, a la vez, cataldin —o andaluz, vasco o castella-
no—, espanol y europeo. Y por lo que respecta en concreto al ambito
juridico, la sociedad espanola constituye un publico cada vez mds am-
plio, mas enterado, mas alerta, mas reivindicativo y mds exigente.

En Espafa, como en todas las democracias avanzadas, se ha con-
solidado lo que Friedman (1985) describe como un anhelo de justicia
total: es decir, la generalizada expectativa de que los dafios deben ser
prevenidos; las pérdidas, compensadas, y los derechos, activa y atenta-
mente protegidos. El azar, el accidente, lo imprevisible o lo inevitable
tienden a ser factores de disculpa cada vez menos aceptados por la
sociedad. La idea ahora dominante es que tras todo dafio o perjuicio
ha de haber forzosamente #na culpa y, por tanto, una obligacién de re-
sarcimiento. Y lo que se espera del sistema legal es que garantice que
alguien esté obligado a prever toda posible contingencia negativa, del
tipo que sea, que su evitacion sea competencia y responsabilidad de
alguien, y, que en caso de producirse un dafio, alguien haya de com-
pensar a las personas que resulten afectadas. Vivimos, en las democra-
cias avanzadas, en un mundo cada vez més acolchado legalmente.
Cada vez mas normas juridicas y mas decisiones judiciales buscan dar
respuesta a ese nuevo y creciente anhelo de total proteccion legal que
la ciudadania expresa. En su nuevo afan por regular todo, prever todo
y atribuir y distribuir responsabilidades por todo, el sistema legal se
hipertrofia y la sociedad, hiper-juridificada, termina por hacerse mas
compleja y dificil de vivir..., lo cual, no sin cierta paradoja, proporcio-
na un nuevo motivo de queja e insatisfaccién. Queremos estar cada
vez mis y mejor protegidos, pero al mismo tiempo nos quejamos de
que la marana de normas y procedimientos establecidos para lograrlo
—cada vez mas amplia y prolija— termine resultando agobiante.
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Esta nueva y generalizada pauta cultural de basqueda de la justicia
total conlleva de forma inevitable la extension y consolidacién de una
«cultura de la reclamacién». Los ciudadanos devienen potenciales re-
clamantes permanentes, y ésta es probablemente la cara menos apaci-
ble de la sociedad amable y protegida que se anhela conseguir. Cuan-
do se experimenta —o se cree experimentar— un perjuicio, del tipo
que sea, lo usual ya no es resignarse o «dejarlo estar»7, sino reclamar.
Asi, en 1996, dos de cada tres ciudadanos que tienen un problema
con alguna autoridad ptblica —y, por extension, cabe suponer que con
cualquier otra entidad— optan por formular una reclamacién®.

Pero, ademas, este ptiblico no es precisamente indiferente o insen-
sible respecto de su sistema juridico. Por el contrario, da muestras de
un hondo interés y de una fina y matizada capacidad analitica a la hora
de evaluar el desempefio de los distintos actores y 6rganos juridicos.
No deja de ser en este sentido revelador que la evaluacion de conjunto
que acerca del actual funcionamiento de nuestro sistema judicial emi-
te la ciudadania resulte ser llamativamente paralela a la que realizan
Jos expertos y profesionales juridicos®. Es esta una opinién que no
cabe minimizar o ignorar: los ciudadanos no son sélo usuarios —rea-
les o potenciales— del sistema juridico, sino también y sobre todo ti-
tulares altimos del poder de juzgar. Su percepcién de la situacién ha
de ser tenida, por tanto, en la debida cuenta ', del mismo modo en
que lo que expresa con su voto determina a quién debe corresponder
el ejercicio legitimo del poder .

7 Esta era en cambio la reaccién predominante a comienzo de los afios setenta. En-
tonces, el 68 por ciento de los espafioles declaraba que, aun en el caso de tener razon,
preferfa «no armar bronca» y dejarlo estar. Es decir, desistir y renunciar a sus posibles
derechos. (Lépez Pintor y Buceta, 1972: 120.)

8 Citado en J. J. Garcia de la Cruz, «Cultura civica de la reclamacion», en Funda-
cién Encuentro, Informe Esparia 1996 (Madrid, 1997: 31).

° Vid. al respecto Toharia (2001).

1 Como escribe Max Rheinstein, «de todos los controles sobre la Justicia ninguno
es més efectivo que el de Ja opinién piblica» (citado en Cappelletti, 1989).

't Fn este sentido, la afirmacion del ex primer ministro britdnico James Callaghan
resulta lapidaria: «If people cannot be trusted with opinion polls, they cannot be trus-
ted with the vote» [Si no se puede confiar en lo que la gente dice en las encuestas de
opinién, tampoco se deberia confiar en lo que expresa con el voto] (citado en Taylor,
1998).
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IV. LOS ACTORES: NUEVOS PAPELES PARA JUECES Y ABOGADOS 2

Todos estos cambios requieren nuevas habilidades en los profesio-
nales del derecho. Ya no les basta con ser sélo técnicamente aptos y
competentes. Parafraseando la famosa sentencia del doctor Letamen-
di —«quien sé6lo sabe de medicina, ni de medicina sabe»—, cabria de-
cir que, en la sociedad actual, el jurista que sélo supiera de derecho,
en realidad, ni de derecho sabria.

Para empezar, desde no hace mucho, el propio Cédigo Civil ha
dejado establecida con rotundidad una obligacion nueva para los pro-
fesionales juridicos: la de estar atentos a los signos de los tiempos para
saber como entender las leyes ©*. Es decir, les impone la obligacién de
una exégesis juridica «sociologizada» que posibilite la interpretacién
de las normas desde-el-presente-para-el-presente mas que desde-el-pasa-
do-para-el-presente. Teniendo en cuenta el «caracter cuasi-constitucio-
nal» que, en expresion de Ruiz Vadillo, cabe atribuir al titulo prelimi-
nar del Cédigo Civil, se ha de entender que este mandato contenido
en su articulo 3.1 tiene un caracter genérico: es decir, se refiere a fodas
las normas juridicas —y no sélo a las civiles— y va dirigido a todos los
juristas —y no sélo a los jueces.

Por otro lado, en un mundo cada vez mas interpenetrado, esta
apertura a la realidad social no puede quedar limitada por las propias
fronteras nacionales. Ya ha quedado indicado como éstas, en el terre-
no juridico, son cada vez mas blandas y porosas. El conocimiento y la
comprension de la propia realidad socio-juridica serian incompletos si
el acercamiento a ella no se efectuara desde una perspectiva compara-
da. El estudio comparativo de los sistemas juridicos propicia el relati-
vismo y la matizacién permanentes y, con ello, una sana inmunidad
tanto respecto de la autocomplacencia etnocéntrica —«las cosas no

12 Este apartado sigue de cerca, sintetizandolo, lo expuesto en Toharia (2001a: ca-
pitulo 1).

B El articulo 3.1 del Cédigo Civil —en la nueva redaccién de su titulo preliminar
de 1974— establece que «las normas se interpretaran segtin el sentido propio de sus
palabras, en relacidn con el contexto, los antecedentes histéricos y legislativos y la rea-
lidad social del tiempo en que han de ser aplicadas, atendiendo fundamentalmente al es-
piritu y finalidad de aquellas» (las cursivas son mias).
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pueden ser sino como son aqui»— como del beato deslumbramiento
frente a lo foraneo —«fuera las cosas funcionan mejor»—. Permite,
sencillamente, un mejor conocimiento de la realidad propia a través
del —y gracias al— espejo de la realidad ajena. Por lo general, suele
conocerse mal la organizacién interna y la mecénica institucional de
nuestro propio sistema juridico; se ignoran bésicamente las de los sis-
temas mas cercanos y afines, y con frecuencia se fantasea pura y sim-
plemente sobre las de los sistemas que son mas diferentes o nos son
mas lejanos.

El mundo actual se organiza, juridicamente, en unos cuantos po-
cos sistemas o modelos que, en dltima instancia, y cada vez en mayor
medida, cabe agrupar en tan s6lo dos grandes bloques: los sistemas de
derecho civil —o romano-canénicos—, por un lado, y los sistemas
de common law —o de derecho comiin—, por otro; ambos con sus
respectivas variantes . Aun cuando la convergencia entre estos gran-
des bloques es cada vez mayor, lo cierto es que, hoy por hoy, consti-
tuyen dos entornos diferenciados, con 16gica interna, estructura orga-
nizativa y dinamica funcional propios y especificos. Pero mientras que
en las escuelas de derecho anglosajonas —fundamentalmente en las
estadounidenses— existe ya desde hace afios una cierta tradicion de
ensefianza de las peculiaridades de los sistemas civilistas, nuestros
alumnos de derecho —y me atreveria a decir que incluso gran parte
de nuestros profesionales juridicos en activo— apenas si saben sobre
el sistema de common law mas de lo que muestran las peliculas de
cine o las series «de abogados» de la televisién. Lo cual, dicho sea
de pasada, quiz4 explique el aura mitica con que para muchos aparece
revestido el sistema juridico estadounidense: el hecho de que, a pri-
mera vista, no parezca adolecer de los mismos defectos o deficiencias
que el nuestro parece propiciar en exceso la sensacion de que por ello
ha de carecer practicamente de deficiencias o defectos. Lo cual, por
supuesto, no es verdad.

Fue Renato Treves quien popularizé la expresion «operadores ju-
ridicos» para designar, en conjunto, a los distintos profesionales del

4 Para una exposicion sintética de las distintas clasificaciones de «familias juridi-
cas» o «sistemas de derecho diferenciados», vid., por ejemplo, Zweigert y Kotz (1998:
64). Y también Toharia (2001b).
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derecho. Es ésta una expresion afortunada porque transmite con cla-
ridad una idea esencial: que los profesionales del derecho son sélo
gestores del sistema juridico, no sus propietarios ni sus titulares tlti-
mos. Y es que «los tribunales —recuerda sir Andrew Leggatt— exis-
ten para servir a los usuarios, y no al revés». O, como insiste Baldwin,
son «los usuarios de la justicia [quienes] constituyen la verdadera ra-
z6n de ser de los tribunales» . Estos, y todo el engranaje institucional
y profesional circundante, sélo existen para mejor servir a los ciuda-
danos.

Entre los operadores juridicos, jueces y abogados constituyen sin
duda las figuras estelares, las que polarizan en torno suyo la dindmica
bésica del sistema juridico-judicial. A ellos corresponde por tanto de-
dicar una atencion mas pormenorizada, sin que ello suponga olvidar a
actores adicionales tan relevantes como los fiscales, los secretarios de
tribunales o el restante personal al servicio de éstos.

Abogados

En el caso de los abogados, el primer y mas llamativo cambio es el de
su propio nimero. A principios del siglo XX, habia en Espafna un total
de 6.368 abogados colegiados, lo que suponia una tasa de 32 aboga-
dos por cada 100.000 habitantes. En 1995, en cambio, el total de abo-
gados existente era de 111.156, o lo que es igual, ni mas ni thenos que
283 abogados por cada 100.000 habitantes (Rodriguez Avila,
2001: 122). Es decir, mientras que la poblacién espaiiola total se
multiplicé por dos a lo largo del siglo XX, el nimero de abogados lo
hizo por 18: o, dicho de otro modo, el niimero de abogados no ha cre-
cido de forma proporcional a como lo ha hecho el volumen global de
potenciales clientes, sino nueve veces més deprisa.

Pero no sélo han aumentado los abogados en niimero: también
parece estarse operando una sustancial reorientacion de su actividad,
cada vez menos dirigida a la litigacién y mas al asesoramiento. Un
estudio reciente, referido a los abogados ejercientes y residentes de

> Ambuas citas en Toharia (2003b).
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Madrid * —que representan algo mas de la cuarta parte del total de la
abogacia espanola, lo que permite suponer que, en conjunto, los datos
obtenidos son razonablemente extrapolables al conjunto de los abo-
gados espafioles— revela que apenas algo mds del tercio pueden ser
considerados litigantes regulares, entendiendo como tales a quienes
tienen como minimo 20 casos anuales ante los tribunales. Las dos ter-
ceras partes restantes se dedican exclusiva o casi exclusivamente a ta-
reas que no suponen actividad litigadora alguna.

Cuatro de cada 10 espafioles mayores de dieciocho afios han acu-
dido alguna vez al despacho de un abogado para consultar un asunto
o problema 7. De ellos, algo menos de la mitad sélo lo ha hecho una
vez; es decir, los usuarios relativamente regulares representan apenas
el 20 por ciento.

Por otro lado, si bien es cierto que a lo largo de los dltimos veinti-
cinco anos el recurso a los servicios de un abogado se ha incrementa-
do sélo moderadamente —en 1978, el 23 por ciento de los espafioles
decia haber utilizado alguna vez los servicios de un abogado; en 2002,
este porcentaje habia subido a casi el 40 por ciento—, en ese mismo
espacio de tiempo ha tenido lugar en cambio una llamativa homoge-
neizacion social del acceso a los mismos. Hace un cuarto de siglo, los
niveles sociales mas bajos o de menor nivel educativo hacian un uso de
los servicios de los abogados significativamente menor que el resto
de la poblacién. En la actualidad, esas diferencias se han atenuado
fuertemente hasta hacerse casi inapreciables. Es decir, ya no existen
diferencias significativas por clase social en cuanto a la posibilidad de
poder contar con asistencia letrada. De algtin modo, las prestaciones
de la abogacia se han «socializado», deviniendo accesibles casi por
igual a todos los sectores y niveles sociales, algo que cabe atribuir en

16 7. J. Tohariay]. J. Garcia de la Cruz (1999). El trabajo de campo de la encuestaa
que se refiere este trabajo, con una muestra total de 1.500 abogados, representativa de
los 24.596 abogados ejercientes y residentes existentes a 31 de mayo de 1999, fue reali-
zado entre el 30 de junio y el 15 de julio de 1999. Para Catalufia, vid. el trabajo de Ro-
driguez Avila (2001).

17 A partir de aqui, y hasta el final de esta seccién, los datos de opinidn que se citan
proceden de «La imagen de la abogacia en la sociedad espafiola: primer Barémetro de
Opinién del C.G.A.E», realizado bajo la direccién de J. J. Toharia para el Consejo
General de la Abogacia Espafiola.
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gran medida a la actual organizacion del turno de oficio y a los servi-
cios juridicos sociales que ofrecen los colegios de abogados.

En cuanto a la imagen de conjunto de la abogacia entre la po-
blacion, resulta ser claramente positiva y llamativamente homogénea
—es decir, no presenta diferencias significativas en funcién de factores
como la edad, la clase social o la regién de residencia—. Tampoco hay
diferencias en la valoracién que de los abogados, en general, realizan
quienes han utilizado ya sus servicios y quienes ain no lo han hecho.

Los espafioles consideran, de forma pricticamente unanime, que
la abogacia es necesaria para la consolidacién de la justicia, de la de-
mocracia y de la paz social. El hecho de que, junto a tan altas expecta-
tivas respecto de la abogacia, se registre una buena evaluacién de con-
junto de los abogados permite pensar que en su desempefio cotidiano
éstos no sélo no desmerecen ni erosionan esas expectativas sino que
parecen mds bien confirmarlas.

La relacién abogado-cliente es entendida en nuestra sociedad
como una relacién que precisa de una total confianza y entrega. De ahi
que la eleccion de abogado se sustente de forma casi exclusiva en fac-
tores de confianza interpersonal: escogemos a aquél abogado en quien
confian las personas que nos merecen confianza. Al mismo tiempo, la
idea masivamente dominante es que la tarea del abogado no es tanto
defender lo justo —se entiende que eso es mas bien funcion del fiscal
o del juez— como aquello que beneficia a su cliente.

Y es esta masiva expectativa de entrega total a la caus4 de sus re-
presentados lo que origina una cierta dualizacién de la imagen del
abogado: lo que parece loable virtud en el caso del abogado propio
sirve en cambio de percha o soporte para topicos y estereotipos dero-
gatorios en el caso del abogado ajeno —es decir, de «los abogados» en
general—. La imagen de éstos Gltimos resulta asi en alguna medida
contradictoria y ambivalente, siempre dentro de una sustancial valo-
racion positiva de conjunto, como ya se ha indicado.

Jueces

En el caso de los jueces, lo mas destacable es, por un lado, el profundo
cambio registrado en cuanto a sus caracteristicas personales y, por
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otro y sobre todo, la creciente tendencia social a la redefinicién de su
funcioén.

En cuanto a las caracteristicas personales, los jueces espafioles
son, en conjunto, mas jévenes —ahora sélo el 46 por ciento de los
jueces tiene mds de cuarenta afios; en 1972, en cambio, superaba
esa edad el 86 por ciento—, de origen social mas plural y con una
presencia femenina en constante crecimiento —Ilas mujeres supo-
nen ya el 44 por ciento sobre el total de los integrantes de la judica-
tura (es decir, cuatro veces mas que hace apenas dos decenios), pero
representan en torno al 60 por ciento en la Gltimas promociones de
nuevos jueces—. En cuanto a orientacién ideoldgica, en lineas gene-
rales se dan en la judicatura proporciones de personas de izquierda,
centro o derecha no muy dispares de las que se registran en el con-
junto de la ciudadanfa. La poblacién percibe la existencia de este
sustancial grado de pluralismo ideolégico entre los jueces y lo valora
positivamente %,

Por lo que respecta a sus funciones, los jueces han pasado a adqui-
rir un protagonismo tan inesperado como inédito. La «judicializacién
de la vida publica» —es decir, «la tendencia a que un creciente nimero
de decisiones que antes eran tomadas dentro del ambito politico pa-
sen ahora a ser adoptadas por jueces que no han de responder ante
ningtn electorado» >~ es o puede llegar a ser «una de las pautas més
significativas en el terreno politico en este final del siglo XX y comien-
z0s del siglo Xx1» (Tate y Vallinder, 1995: 5). Se trata, ademas, de un
fenémeno tan novedoso como llamativamente generalizado en todas
las democracias contemporaneas, especialmente —pero no exclusiva-
mente— en las mas avanzadas, lo cual parece sugerir que se trata de
un fenémeno que tiene raices sustancialmente comunes. Y no falta
quien haya querido ver en ello un peligroso triunfo del derecho sobre
la politica: es el propio éxito alcanzado por la democracia liberal en
imponer y expandir el Estado de derecho y la primacia de la ley lo
que, paradéjicamente, podrfa dar lugar «a la destruccién de la politica
por las fuerzas del derecho y de la razén universal» (Mouffe, 1993).

18 Vid. J. J. Toharia y J. J. Garcia de la Cruz, La Justicia ante el espejo. Consejo
General del Poder Judicial, Madrid, 2005.
9 Hodder-Williams (1996: 2).
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La tension «decisién mayoritaria-adjudicacién judicial» no es nue-
va: en realidad es consustancial al sistema democratico y, en una u otra
forma, se ha manifestado desde los origenes mismos de éste. Cada una
de esas alternativas —decisién mayoritaria, adjudicacién judicial—
constituye un mecanismo de encauzamiento y resolucién de determi-
nados problemas y conflictos sociales cuyo tratamiento, en principio,
les es propio. La formulacién de normas y la definicién de politicas
publicas representan el 4ambito natural de la «decisién mayoritaria».
La aclaracién de cdmo procede aplicar las normas vigentes en aque-
llos casos en que surgen discrepancias al respecto entre dos o m4s par-
tes es, en cambio, lo propio de la «adjudicacién judicial». En teorfa,
pues, se trata de mecanismos decisorios disefiados para funcionar de
forma complementaria y sin interferencias. Sin embargo, buena parte
del proceso histérico de articulacién constitucional de la justicia en el
marco de la democracia corresponde justamente a los intentos por de-
limitar cual debe ser el radio de alcance preciso de uno y otro sistema
de decisién. En la practica son frecuentes los problemas fronterizos:
bien porque los tribunales se vean impelidos —a instancia de parte o
por propia iniciativa— a dictar resoluciones que, de hecho, equivalen
ala formulacién de normas generales, bien porque les lleguen plantea-
das en términos juridicos —es decir, de tal suerte que requieran de ad-
judicacién judicial— cuestiones de indole politica —es decir, que pa-
recerfa mas apropiado resolver por decision mayoritaria en el 4mbito
parlamentario. i

Como sugiere Vallinder (1995: 24), mis que plantear las alternati-
vas «adjudicacion judicial-decisién mayoritaria» como elementos con-
trapuestos y excluyentes de una dicotomia, procede visualizarlas
como los polos de una escala con niveles distintos de gradacién y com-
binacién entre ambas. Uno de tales polos teéricos serfa el «mayorita-
rismo radical y a ultranza» ?: en este planteamiento, la tnica forma
legitima, en democracia, de adoptar decisiones y resolver conflictos
—todos los conflictos— seria atendiendo a la voluntad popular tal y
como se expresa a través de las decisiones mayoritarias de sus repre-

* El juicio con jurado puede ser percibido, en este contexto, como una manifesta-
cién, parcial y simbdlica, de este principio mayoritarista en el propio ambito de la Ad-
ministracién de Justicia.
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sentantes debidamente elegidos. El polo opuesto de dicha hipotética
escala corresponderia a una situacién sin duda irreal de adjudicacion
judicial universal o de «gobierno de los jueces» e implicaria que solo la
accion judicial, imparcial e independiente, podria garantizar el predo-
minio del imperio de la ley —de la ley democratica— en todos los ca-
sos y situaciones de conflicto. Pues bien, en la préctica, la inmensa ma-
yoria de las democracias contempordneas se sitia en algin punto
intermedio a lo largo de dicha escala. Los acontecimientos coyuntura-
les de la vida ptiblica son los que hacen que, en un determinado mo-
mento, pueda predominar en términos relativos la presion social a fa-
vor de algtin mayor acercamiento hacia uno u otro de esos polos. La
buena salud democritica, sin duda, requiere una combinacién razo-
nablemente armoniosa de ambos planteamientos, sin que la versién
extrema de ninguno de ellos llegue nunca a hacerse absolutamente
dominante. Ahora bien, determinar el punto exacto a partir del cual la
inclinacién hacia el mayoritarismo o hacia la adjudicacién judicial em-
pieza a constituir una tendencia patolégica susceptible de poner en
peligro la fortaleza y viabilidad del sistema democritico en su conjun-
to es algo abierto a la especulacion y al debate. Lo normalmente espe-
rable es que se produzcan movimientos pendulares moderados, mds o
menos ciclicos y reactivos, que den lugar al predominio relativo de
uno u otro de tales principios —mayoritarismo o adjudicacién—, en
un contexto general de clara delimitacién de los respectivos ambitos
de competencia.

En todo caso, la clara y generalizada expansion actual del Poder
Judicial viene a suponer un cierto desplazamiento en la sociedad actual
hacia el primero de los polos de dicha escala; es decir, hacia el decisio-
nismo judicial. En buena medida, lo que subyace tras esta pauta es un
inadecuado funcionamiento de las instancias representativas. En ese
sentido, y como sefiala Garapon (1996), la expansion del Poder Judi-
cial que asf se origina no constituye precisamente un sintoma de con-
solidacién, avance o refuerzo de la democracia, sino mas bien un ries-
g0 de debilitamiento y erosién de la misma. Esta seria, sin duda, la
cara patoldgica de la judicializacién de la vida piblica. Pero el fenéme-
no tiene también una cara incuestionablemente positiva: sencillamen-
te, en una democracia no puede existir inmunidad judicial para ningtn
titular o ejerciente de un poder piblico (Garcia de Enterria, 1998).
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2. EL ABOGADO

PABLO BIEGER

Nota previa

El autor del presente capitulo es un abogado.

Los abogados son, ya se sabe, profesionales dedicados a argumentar de
parte —se podria decir: congénitamente tendenciosos—. Y no digamos
ya si hablan de si mismos.

El autor, a despecho de ello, manifiesta de forma solemne que procurard
ser objetivo —pese a la falta de costumbre.

El autor agradece al editor —y al amable lector— su confianza en que
pueda alcanzar, siquiera en parte, tan improbable meta.

I. LA IMAGEN DEL ABOGADO

La mayorfa de los ciudadanos tiene su primer contacto con los aboga-
dos —y a veces, para su fortuna, el Ginico— a través del cine. Ya sea el
bravo paladin de la justicia Atticus Finch (Gregory Peck) de Matar a
un ruiserior, o el descreido Paul Biegler (James Stewart) de Anatomia
de un asesinato, o el espléndido y al tiempo avergonzado Maximilian
Schell de Vencedores o vencidos, o el no menos brillante, encantadora-
mente juguetdn y sarcastico sir Wilfrid Robarts (Charles Laughton) de
Testigo de cargo, o el dto al que dan vida Spencer Tracy y Katharine
Hepburn en La costilla de Adin, o el Paul Newman de Veredicto final,
o, en fin, el joven abogado (Tom Cruise) atrapado en la firma corrupta
de La tapadera, éste es «el abogado» que el ciudadano espaiol conoce
normalmente en primer lugar. (Asf me pasé a mi también y ello, en
buena medida, me determiné a estudiar derecho.)

Luego, cuando los ciudadanos entran en contacto con abogados
algo mds tangibles, surge la decepcion: y no sélo porque, por desgra-
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cia, sea infrecuente encontrar companeros de la planta de Katharine
Hepburn, Paul Newman o Tom Cruise, sino, al parecer... por todo lo
demas.

Pues resulta preciso confesarlo: la impresion general no es favo-
rable.

Hay excepciones, claro. Por ejemplo, hace pocos anos Luis Marti
Mingarro publicé una obra titulada E/ abogado en la bistoria. Un de-
fensor de la razén y la civilizacion’, lo que no transmite una impresion
particularmente pesimista. Pero considerando que don Luis es, preci-
samente, el decano del Colegio de Abogados al que pertenezco, no sé
si su opinién podrd bastar para acallar el coro apabullante cuya voz
se alza desde todas las épocas historicas, y del que forman parte:

Literatos:
La primera cosa que tenemos que hacer es matar a todos los abogados (Sha-
kespeare).

Hay entre nosotros un tipo de hombres que desde jévenes se ejercitan en el
arte de demostrar con palabras multiplicadas adrede que el blanco es negroy
el negro es blanco, segiin lo que se les pague; el resto de los hombres son sus
esclavos (Swift).

El abogado es una conciencia alquilada (. Dostoyevskz).

Pensadores:

Si la justicia es bella, ¢no tendrfa que ser también bella para nosotros la abo-
gacia? Pero un vicio ha hecho odiosa esta profesién... pues existen ciertos tru-
cos por los que se puede salir victorioso sean justas o no las acciones de la
causa» (Platon).

Moralistas:
Abogado: mal cristiano (Lutero).

Los abogados pronuncian sonoros discursos, especialmente cuando les oye
un acreedor... entonces, sus pulmones hinchados expulsan enormes mentiras

(Juvenal).

! Luis Marti Mingarro: El abogado en la historia. Un defensor de la razén y de la ci-
vilizacién. Civitas, Madrid, 2001.
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Millonarios:

Los contratos estan hechos por abogados y para abogados, con objeto de que
los legos se den cuenta de que no pueden vivir sin abogados (Getty).

Politicos:

Las obras de Dios sorprenden de vez en cuando: mira, un abogado honesto

(Franklin).

Vosotros, los abogados, habéis sido funestos para el Estado: no os aprecio, os
tengo en baja estima, y aun en muy baja estima (Francisco de Austria).

Hombres de accién:

Sélo suplico una cosa a Su Majestad: que ordene, bajo grave condena, que no
se permita a ningiin abogado venir a esta tierra: porque no sélo son malvados
y corruptos por si mismos, sino que consiguen idear mil fechorfas (Ne7ez de

Balboa).

Tiremos a los abogados al rio (Napoleén).

Y esto es s6lo una breve muestra; en cuanto a la novela y el teatro, los
abogados de ficcién son sin excepcion ruines, torticeros, corruptos y
aprovechados: de Aristéfanes a Garcia Marquez, pasando por Plauto,
Quevedo, Moliére, Rabelais, Dumas o Manzini.

Con lo que, desde luego, si de joven hubiese leido un poco mas e
ido menos al cine, creo que nunca me habria hecho abogado.

Este rechazo universal no conoce, ademas, barreras ideolégicas.
Pues si la tradicion marxista —todavia viva, a este respecto, en mu-
chos subconscientes de izquierda— invariablemente consideré a los
abogados como servidores del capital, guardianes del sistema y porta-
voces de los burgueses, la extrema derecha los ha detestado también
siempre:

No es exageracién afirmar que los abogados devoran Italia... son las langostas
que se lanzan al cuerpo de la joven nacién y exprimen sus mejores energfas

(Mussolini).

No descansaré hasta que cada alemdn comprenda que es una vergiienza ser

abogado (Hitler).
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Sin que pueda decirse tampoco que los conservadores los aprecien
mucho:

Hemos de reducir el nimero de abogados. Los abogados son como los cas-
tores: se ponen en medio de la corriente y empantanan el asunto (Donald

Rumisteld).

Y hasta sus supuestos sefiores, los plutarcas, parecen reputarlos como
una especie particularmente molesta de parasitos —ya hemos citado
la opinion de Getty—.

Visto lo cual, cabe preguntarse: ¢por qué no se prohibe, de una
vez por todas, esa irritante profesién?

La Gnica razon para oponerse a su proscripcion seria, claro esta,
mantener que dicha supresion no es posible porque, pese a las moles-
tias que generan los abogados, resultan necesarios, sirven para algo.

Pero, ¢para qué?

IL. ¢PARA QUE SIRVEN LOS ABOGADOS?

Para qué sirven en teoria

Centrandonos de momento en el 4mbito procesal, y como todo el
mundo conoce, la funcién inmediata del abogado es intentar ganar el
pleito —que es paralo que se le contrata—.

De ello se sigue, en teoria, que los abogados —aunque no sea ésta
la finalidad que a titulo individual persigan— auxilian a que se aplique
eficazmente el derecho. En efecto, al asesorar uno a cada parte, y en
palabras de Calamandrei:

[..]la intervencion de los abogados sirve para librar al juez de una lucha con-
tra la ignorancia y contra la mala fe... en la siempre creciente complicacién de
la vida juridica moderna... el abogado es un precioso colaborador del juez,
porque labora en su lugar para recoger los materiales del litigio, traduciendo
en lenguaje técnico las fragmentarias y desligadas atirmaciones de la parte, sa-
cando de ellas la osamenta del caso... para presentarlo al juez en forma claray
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precisa y en los modos procesalmente correctos; por donde... el juez llega a
estar en condiciones de ver de golpe, sin perder tiempo, el punto vital de la
controversia que esta llamado a decidir?.

Por tanto, en esta construccién cldsica -—que, en nuestro ordena-
miento, recoge el Estatuto General de la Abogacia— operaria en el
mundo juridico una especie de «mano invisible» al estilo de la de
Adam Smith, gracias a la cual, defendiendo el interés particular de su
cliente, el abogado colaboraria de forma mediata al bien comun: y, en
este sentido, desempefiaria una funcién publica: seria un servidor del
bien publico —del mismo modo que el comerciante, buscando su be-
neficio individual, contribuye a generar riqueza, puestos de trabajo,
etcétera.

Ahora bien, ¢es defendible en la realidad esta construccién teéri-
ca? El coro de voces indignadas al que se ha dado eco mads arriba pa-
rece desde luego contradecirla: ¢son de alguna utilidad unos profe-
sionales, normalmente al servicio de los poderosos —que son quienes
pueden pagarlos— y ejercitados en mostrar que «el blanco es negro y
el negro es blanco», que utilizan «trucos» con los que ganar el litigio
«sean justas o no las acciones de la causa» y que «empantanan» la
Administracién de Justicia? ¢O mas bien debe ser nuestra tinica duda
si seguir el criterio de Shakespeare —«matar a todos los abogados»—
o, con mayor misericordia, dar cuamplimiento al mandato de Napole-
6n —«tiremos los abogados al rio»? ’

Para qué sirven, en realidad

Personalmente, creo que la mala fama de los abogados es en gran me-
dida injustificada y consecuencia directa, ademis, del infundado buen
nombre del que disfruta la ley.

En efecto, la idea corriente sobre la ley es que ésta recoge un cata-
logo de soluciones para los diversos conflictos que pueden suscitarse
en la vida de la sociedad: en una sociedad democritica, el catdlogo de

2 Piero Calamandrei: Troppi avvocati! Florencia, 1921. [Edicién espafiola: Derza-
siados abogados. Revista de Derecho Privado, Madrid, 1926.]
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las soluciones que la mayoria cree idéneas para regular la vida en co-
mun —y, si la mayorfa deja de considerar idénea determinada solu-
cion legal, la ley se modificara.

Por tanto, en esta visién —ingenua, pero amplisimamente exten-
dida—, sélo existe una «solucion justa», recogida en la ley, y, st un
abogado triunfa en hacer que el juez se incline por otra solucién, ello
se debera necesariamente a sus malas artes —o a una grave torpeza
por parte de su oponente.

Sin embargo, como cualquier profesional conoce, sencillamente
esto no es ast. Porque, dada la cantidad de conflictos posibles en cual-
quier sociedad —incluso mintscula, incluso primitiva—, para prever
toda la casuistica, la ley deberia tener una extensién practicamente
infinita. Razén por la cual, como sefiala Alejandro Nieto > la ley es
abierta, sienta principios generales —pues es imposible que vaya més
alli— vy, a la vez, esos principios generales entran con frecuencia en
colision. No se produce por tanto, en realidad, salvo en contados ca-
sos, una subsuncién del supuesto en la norma: en Jugar de ello, lo que
tiene lugar es una integracién del caso con las diversas normas que le
son potencialmente aplicables, para arribar a la construccién de la so-
lucién que el juzgador cree més equitativa, de conformidad con su
personal —o colegiado— sistema de valores.

Tomemos, por ejemplo, la sentencia del Tribunal Supremo de
20 de mayo de 1987 *. Se trataba de un recurso en el que se juzgabala
conducta de la Administracién al demoler, tras el correspondiente ex-
pediente y al amparo de la ley de Costas, varias chabolas ilegales cons-
truidas en una playa de dominio publico. La sentencia razona del si-
guiente modo:

La Administracién debe actuar con eficacia y no puede negarse que ésta ha
existido; pero la Administracién ha de actuar también con sujecién plena ala
ley y al derecho. En la bisqueda de ese derecho... el operador juridico pgled.e
servirse muy ttilmente de las herramientas que le proporcionan los princi-

5 Alejandro Nieto y Tomas Ramén Fernandez: El derecho y el revés. Ariel, Madrid,

1998. .
4+ Acidamente glosada por Valeriano Herndndez Martin: Independencia del juez y

desorganizacion judicial. Civitas, Madrid, 1991.
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pios... proclamados en la Constitucién —Espaiia es un Estado social de dere-
cho, todos los espafioles tienen derecho a disfrutar de una vivienda digna...—,
concretamente, en este caso, dado el caracter social que se predica de nuestro
Estado..., la Constitucién obliga al operador juridico a llenar de contenido
social su tarea, tratando de remover los obstaculos que se oponen al logro de
la igualdad real y efectiva.

Sobre esta base, la sentencia da la razén a los chabolistas, condenando
ala Administracion al pago de una indemnizacion.

Ahora, pongdmonos en la piel del abogado (del Estado) que de-
fendi6 a la Administracion —y perdié—. ¢Puede decirse que a su re-
presentada le amparaba el ordenamiento? Si: la Administracién cum-
plié con todos los trémites legales para derruir chabolas. ¢Intenté el
abogado distorsionar las normas para ganar el caso? No, simplemente
invocd aquellas normas que, dentro del sistema juridico, amparaban
la postura de su representada. Y asumamos, por contra, la posicion
del otro abogado —que gané—. ¢Puede decirse que a sus clientes les
amparaba el ordenamiento? Hemos visto que si. ¢Intenté distorsionar
las normas para ganar el caso? No, simplemente invocé aquellas nor-
mas que, dentro del sistema juridico, amparaban la pretensién de sus
clientes. ¢Pudo el tribunal fallar exactamente lo contrario, y reputarse
la sentencia conforme con el ordenamiento? Ciertamente que si.

De donde se aprecia que la funcién de los abogados es, simple-
mente, proporcionar al juex las soluciones posibles, todas conformes con
el ordenamiento, para que el juzgador escoja, a su gusto, cual encuen-
tra mas equitativa —pues para eso es el juez—. Y esto es, precisamente,
para lo que sirven los abogados —lo mismo ocurre, mautatis mutandis,
cuando el abogado desarrolla una funcién consultiva: estard advirtien-
do a su cliente cudles son, a su modo de ver, las soluciones posibles, y
por cual cree mas probable que, en principio, se decante un juez.

Al final, por tanto, los abogados si desempefian una funcién publi-
ca, aunque no en los términos que normalmente se cree: los abogados
auxilian en la resolucion de los conflictos sociales, proponiendo al juez
las soluciones juridicamente posibles —o asesorando a su cliente so-
bre las mismas y sobre la probabilidad de que un juez las respalde.

Por lo cual, atendida la necesaria finitud de la ley, el abogado sera
necesario mientras existan conflictos entre los seres humanos, lo que,
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mucho es de temer, continuara ocurriendo en un futuro inmediato
—ya los suscite un bien escaso, como una plaza en el escalafén docen-
te de una universidad, o un deseo contrapuesto e incompatible, como
el de unos padres divorciados de obtener la custodia de los hijos.

De ahi, precisamente, que quienes mds detesten a los abogados
sean los utopistas que imaginan posible una sociedad libre de conflic-
tos, en la que reine universal armonia: los extremistas politicos.

Il QUE HACEN LOS ABOGADOS DESPUES DE LEVANTARSE?

Establecido que los abogados servimos al parecer para algo, ¢qué ha-
cemos en nuestro dia a dia?
Depende.

Las especialidades

La creciente proliferacién normativa, las exigencias del mercado y
la presién de la competencia han hecho que, a lo largo de las Gltimas
décadas, el tradicional abogado generalista haya sido reemplazado,
de forma paulatina, por profesionales cada vez mis especializados —de
modo semejante a lo que ocurrié, mucho tiempo antes, con los docto-
res en medicina—. De modo que, con las correspondientes excepcio-
nes —algunos compafieros, por lo general mayores, de conocimientos
enciclopédicos, o compaiieros que ejercen en localidades pequefias, en
las que la especializacién no puede alcanzar igual profundidad— ya
no hay «abogados», sino penalistas, civilistas, laboralistas, adminis-
trativistas, mercantilistas, fiscalistas o expertos en urbanismo —del
mismo modo que no hay «médicos» sino urdlogos, radiélogos, anes-
tesistas o cirujanos—. Mds aun: comienza a ser frecuente, al menos
en las grandes plazas, encontrar a companeros especializados no
ya por ramas del derecho sino por sectores de actividad —expertos,
por ejemplo, en las diversas vertientes, ptblicas y privadas, del dere-
cho bancario o del derecho de las telecomunicaciones—, o incluso,
sobre todo en los grandes despachos, especialistas en «productos»
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_asi, compafieros que se dedican exclusivamente a asesorar en com-
praventas de empresa, o en la financiacion de proyectos de obras
publicas.

Logicamente, el modo de ejercer —y hasta de entender— la pro-
fesién de cada uno de estos especialistas difiere: mientras que la activi-
dad profesional de un penalista tendra un alto componente procesal,
un experto en temas urbanisticos puede no pisar jamds los juzgados y,
pese a ello, sigue siendo «abogado».

Las actividades del abogado

No obstante esas diferencias notorias que la especialidad impone, las
actividades de cualquier abogado pueden sintetizarse en siete catego-
rfas, aunque en cada caso concreto, desde luego, el tiempo que se de-
dique a cada una pueda variar de forma sustancial. Estas son las si-
guientes:

e [.a actuacién en sala

Es el origen de la profesién —por contraste con los jurisconsultos—,
para muchos, su sa/sa. Una situacion en la que incluso los mas aveza-
dos siguen normalmente segregando altas dosis de adrenalina: ya se
trate del interrogatorio de un testigo secundario o de una vista de gran
trascendencia, por lo general los pura raza la disfrutan al maximo —y,
me parece, compadecen secretamente a los compafieros que no visten
la toga—. El abogado es por tanto, ante todo —ante todo, al menos,
por origen histérico— un orador: y, ademas, un orador de agiles refle-
jos y amplia capacidad dialéctica.

Claro que también hay quien detesta esta actividad, o, al cabo de
los afios, termina harto de ella.

e L.a escritura

La actividad de casi cualquier abogado conlleva varias horas de escri-
tura diaria: ya se trate de contratos, demandas, escritos a la Adminis-
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tracién o informes al cliente. Por tanto, el abogado precisa ser, tam-
bién, un buen escritor —y normalmente lo es, aunque, ciertamente,
de un género arido para los profanos.

e [a negociacion

En la practica de muchos abogados no hay semana que pase sin —por
lo menos— varias horas dedicadas a la negociacién: ya se trate de discu-
tir los términos de un contrato, los de un arreglo para evitar un pleito o
los de una transaccién con la que ponerle fin, el abogado negociara re-
presentando los intereses de su cliente. Por consecuencia, el abogado
suele llegar a ser —incluso si no lo era de inicio, por su talante natural—
un negociador competente, con las cualidades que ello comporta: flexi-
bilidad, capacidad de observacién y buenas dotes de persuasion.

® La emisién de augurios

Por lo que hace a la mayoria de los abogados, en un principio los

clientes no acuden al despacho para encargar un pleito sino, antes que
nada, para pedir consejo. El abogado, por tanto, ha de saber escuchar
con paciente atencién todos los pormenores del asunto, apreciar to-
dos sus matices y asesorar a su cliente en funcién de las posibilidades
que presente el caso.

El abogado mis exitoso, en esta faceta, serd aquel que disfrute de
reconocida autoridad y se desenvuelva con una autoconfianza a prue-
ba de bomba. Como el cliente, normalmente, es lego en la materia, no
resultara trascendente que el asesoramiento sea 0 no acertado, ni me-
nos aun resultard preciso que sea claro: si el profesional es una emi-
nencia y el cliente no aprecia titubeos, los auspicios del augur juri-
dico pueden ser tan oscuros como los de la Sibila y, pese a ello, los
clientes abandonaran Delfos persuadidos de la profundidad del con-
sejo recibido y —normalmente— resueltos a emprender la empresa
que, antes de consultar al Oraculo, ya venian, de antemano, resueltos a
emprender.

Sin embargo, de forma ocasional, el abogado consigue persuadir-
les, con harta sensatez, de que abandonen una pretensién huérfana de
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cualquier fundamento: la recompensa a esta forma de honradez suele
ser perder de vista —para siempre— al cliente.

A veces, también, el abogado convence al cliente de que le permita
estudiar el tema y profundizar en él unos pocos dias. Ello no causa ne-
cesariamente la pérdida inmediata del cliente: pero, en el especializa-
do mundo actual, siembra la semilla de la duda que, probablemente,
har al cliente abandonar el despacho mas adelante.

o T estudio

El abogado, como otros profesionales, se ve forzado a estudiar toda su
vida. A estudiar, con caracter general, las nuevas disposiciones que el
legislador vomita de forma permanente sobre él, y a estudiar las nue-
vas sentencias que cambian cada poco los criterios que conocia. Y,
ademas, obligado a estudiar, en cada caso concreto, aquellas fuentes
especificas que puedan servir para defender mejor la tesis que convie-
ne al interés de su cliente.

En general, hoy en dia, los abogados estudian menos de lo que
deberfan, pero...

e La actividad comercial
¥

El abogado, como resulta facil presumir, precisa tener clientes para
continuar siéndolo. Por tanto, le es indispensable desarrollar una la-
bor comercial. A este respecto cada quién tiene sus propios métodos:
hay quien pronuncia conferencias, quien publica articulos sesudos o
frivolos, quien frecuenta cenaculos y quien se hace el encontradizo en
un club de golf. Pero, en definitiva, el abogado es —también— un
vendedor: de su propia persona y de su despacho.

® J.a gestién

Por tltimo, el abogado es un gestor: normalmente, el gestor de una
PYME —incluso los grandes despachos, comparados con una empre-
sa mediana de cualquier sector, no dejan de ser una PYME—. La se-
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cretaria aspira a un aumento de sueldo, hay que contratar la nueva
centralita, y seleccionar al nuevo pasante que se ha de incorporar, y es
perentorio negociar con el arrendador para que nos permita derribar
dos tabiques, e igual de perentorio resulta ya implantar la nueva apli-
cacién contable, y —joh, desgracial— se ha de perseguir a un cliente
MOroso...

De modo que, en resumen, como sefiala Hernandez-Gil: «La figura
humana y profesional del abogado muestra a éste inserto en el campo
de la palabra y en el de la accién... En la profesion de abogado se dan
cita la especulacion discursiva y el sentido practico»’.

O, dicho en términos menos comedidos, el abogado —al menos,
el que ejerce el oficio en todas sus facetas— disfruta de personalidad
renacentista: es brillante orador, pero también oyente atento y buen
observador; es un escritor de cierta calidad y un habil dialéctico, pero
también negociador flexible; es un estudioso, pero a la vez un habil
comercial y un gestor diligente; y es, finalmente, un asesor leal, que ha
de ganarse dia a dia la confianza de cada cliente.

Claro que, muy probablemente, tal supermzan juridico no exista.

El medio de trabajo

El abogado puede ejercer su oficio en medios diversos. Puede hacerlo,
en primer lugar, en un despacho artesanal —y, de hecho, en nuestro
pais esta era la regla sin practica excepcién hace pocos decenios—.
Este tipo de firma presenta, a su vez, variedades: (i) el abogado trabaja
solo; (ii) el abogado trabaja con unos pocos pasantes, a los que va
formando —y malpaga, porque parte de su retribucién es el apren-
dizaje—; o (iii) los pasantes son hijos u otros allegados del abogado.
En este tipo de despacho, la figura del titular es reverenciada, el ejerci-
cio —por regla general— enormemente divertido y el futuro del pa-
sante —no deudo del titular— es ir progresando lentamente hasta ser
reconocido como cotitular o, alternativamente, hasta establecerse por

> Antonio Herndndez-Gil: Ef abogado y el razonamiento juridico. Tmp. Sucs. de
Rivadeneyra. Madrid, 1975.
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su cuenta —se cultiva, por tanto, una relacién entre el maestro y sus
aprendices que despierta ecos medievales.

Otro modelo también artesanal, pero de aparicién algo mis re-
ciente, es el despacho en el que unos pocos comparieros comparten
nombre y especialidad, con un sistema més bien rudimentario de re-
parto de ingresos y gastos; o bien no se comparte la especialidad y el
acuerdo consiste simplemente en compartir gastos y, quizds, en remi-
tirse asuntos de forma cruzada, segtn las especialidades respectivas.

Frente a estos modelos tradicionales, sin embargo, desde hace ya
algiin tiempo vienen creciendo en nuestro pais los despachos, de ins-
piracién anglosajona, que podriamos denominar «industrialess en los
que trabajan decenas —y, en algunos casos, cientos— de abogados,
estructurados por especialidades y por niveles de formacién. Estas fir-
mas constituyen auténticas empresas, con sistemas tasados de retribu-
cién, presupuestos anuales, departamentos de marketing, de control
financiero, de recursos humanos y de informatica, verdaderos super-
mercados del derecho donde es posible contratar amplios equipos de
cualquier especialidad —desde el derecho medioambiental al leasing
de aeronaves—, formados por profesionales del nivel de experiencia
idéneo para ajustarse a las necesidades del cliente. Desde el punto de
vista estructural, la caracteristica comiin a estos despachos es su caric-
ter piramidal: sobre una base amplia de juniors se asienta un estamen-
to més estrecho de semiseniors y seniors, hasta llegar a la ciispide,
constituida por los socios, que se reparten —segtin variadas reglas—
las ganancias que genera el negocio.

Las ventajas y riesgos que esta férmula —cada vez mas usada—
son muy claros. Para los socios, la principal ventaja es que —en térmi-
nos marxistas, con perdon— se apropiarin la plusvalia —si un aboga-
do joven genera ingresos por diez, se le retribuye con cinco y genera
gastos por otros tres, quedan dos para repartir entre los socios—, con
lo que los partners de estas firmas ganan mucho mas de lo que obten-
drfan trabajando solos. Y una ventaja adicional la constituye, sin
duda, el poder repartirse las tareas de modo acorde con las inclinacio-
nes naturales de cada uno, sin verse obligados a ser, como el titular de
un despacho artesano, fodoterreno —unos se centrardn en el trabajo
técnico; otros disfrutaran, en cambio, de més campo para ejercitar sus
facultades comerciales, y otros asumirdn, en fin, las tareas de ges-
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tién—. A su vez, los riesgos también son muy claros: en este tipo de
estructuras, tan pronto cualquier socio baja el ritmo y ya no es tan pro-
ductivo como el resto, es —elegantemente— expulsado de la organi-
zacion —en algunas firmas, de forma sistemética a edades muy tem-
pranas, a las que se presume que el socio pzerde gas—. En cuanto a los
asociados —los no socios— las ventajas son igualmente manifiestas:
cuentan con una retribucién estable y, normalmente, mas que digna
—_mucho mis alta de la que obtendrian por su cuenta o en un despa-
cho artesanal—, disfrutan de una formacion excelente, con acceso a
asuntos en los que ni en suefios podrfan esperar trabajar fuera de estos
despachos, y tienen una magnifica oportunidad de hacer carrera: pues,
si prosperan y llegan a socios, pasaran a apropiarse a su vez de la plus-
valia que generen futuros asociados —lo que no sera sino el pago por
los afios en que se dejaron desposeer de la que ellos iban generando—.
Y el riesgo es también claro, pero relativo: si, en cambio, en el progre-
sivo estrechamiento de la piramide llegan a un punto en el que la firma
decide no promoverlos mds, la abandonaran para incorporarse, con
un muy buen bagaje profesional, a una empresa o... a otro despacho
similar, que esté creciendo y si crea en sus capacidades. Finalmente,
las ventajas para el cliente resultan asimismo evidentes: equipos am-
plios, especialistas en todos los 4mbitos y control de calidad del servi-
cio global por parte de la firma. Aunque existe un riesgo: la propension
de algunos de estos despachos a delegar en exceso asuntos delicados
en manos de sus profesionales més baratos —para maximizar el bene-
ficio: pues cuanto menos supervise el socio a cada profesional, més
profesionales podri tener bajo €, incrementandose la plusvalia.

Por ultimo, existe un tercer medio en el que el abogado puede
ejercer su actividad: la empresa. Los abogados de empresa son la envi-
dia de muchos profesionales, pues, aparte de verse liberados de las ta-
reas comerciales y administrativas inherentes al ejercicio libre, tienen
la muy particular fortuna de contar con un solo cliente al que compla-
cer, en lugar de verse forzados, como los demds, a brincar de uno a otro
como saltimbanquis, sin poder nunca justificar que un asunto impor-
tante se retrasé... porque otro cliente precisaba ayuda con otro tema
aun mas acuciante —puesto que, para cada cliente, su asunto no es ya
el primero: es el Ginico—. A cambio, desde el punto de vista de los res-
tantes compafieros de oficio, el abogado de empresa padece una des-
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gracia: tiene jefe. Aunque quienes ejercen en empresas suelen llevarlo
bien, porque, por regla general, estdn magnificamente considerados y
cuentan con la absoluta confianza de sus superiores.

IV.  COMO SON NUESTROS ABOGADOS

Vefamos al principio del capitulo cudl es la —desgraciada— imagen
general del abogado que, forjada a lo largo de los siglos, impera entre
el comun de los mortales. Circulan, ademas, también desde tiempo in-
memorial, algunos tSpicos concretos: una profesién conservadora, de
letras, a la que muchos se incorporan sin sentir vocacién, no especial-
mente afamada por su honradez... Mientras que, por otra parte, es
cierto que cualquier oficio, ejercido el suficiente tiempo, imprime cier-
tos rasgos de cardcter. ¢Son hoy acertados esos tépicos? ¢Cuales son
esos rasgos que marca el ejercicio en la personalidad del abogado?

¢Conservadores?

A principios del siglo x1x, Alexis de Tocqueville escribia: «No afirmo
que todos los representantes de la profesion legal sean siempre fanati-
cos del orden y enemigos de la innovacién, sino que simplemente digo
que la mayor parte de éstos a menudo lo son» ¢. Cabe preguntarse, sin
embargo, si esto puede seguirse sosteniendo casi dos siglos y mas de
dos revoluciones industriales mas tarde.

El primer factor que durante mucho tiempo se consideré determi-
nante para calificar al colectivo de conservador era su uniforme ex-
traccién social: 16gicamente, los cachorros de la burguesia habfan de
ser sus defensores. Pero, al menos en nuestro pafs, con el cambio so-
cial experimentado a partir de los afios sesenta y el surgimiento de una
amplia clase media, las cosas cambiaron de forma sustancial: basta
dialogar con los alumnos de cualquier facultad de derecho para com-

¢ Alexis de Tocqueville: La démocratie en Amérique. Paris, 1835. [Edicién espafio-
la: La dentocracia en América, Alianza Editorial, Madrid, 1999.]
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probar que provienen de todo el espectro socioeconémico. Aunque,
es cierto, siguen constituyendo mayoria los de origen acomodado.

En segundo lugar, se ha argiiido con frecuencia que los abogados -

habian de ser un cuerpo social reaccionario —jincluso de modo invo-
luntario!— a causa de su mera actividad: pues, quienes viven de par-
ticipar en la aplicacion de la legalidad, estaran necesariamente de-
fendiendo el orden establecido —frente a las corrientes subversivas,
revolucionarias o incluso simplemente innovadoras—. Pero, a2 mi mo-
do de ver, este argumento yerra, cuando menos en parte, debido a una
defectuosa comprension de lo que comporta el oficio. En efecto, to-
memos cualquier norma que, por causa de un cambio social, empieza
a perder legitimidad —empieza a ser percibida como inadecuada para
regir la vida en comtn por grupos sociales cada vez mas amplios: por
ejemplo, el servicio militar obligatorio o la prohibicién de practicar el
aborto sin causa médica—, con lo que comienza a surgir la desobe-
diencia civil y se inicia una actividad represora por los érganos encar-
gados de proteger esa legalidad —el statu quo social—. Pues bien:
como sabemos, el abogado no tendra ningtn afén profesional en de-
fender tal legalidad —y ello con independencia de sus creencias inti-
mas, que podran ser de un signo u otro—: lo que perseguird, enfrentado
al caso —salvo que la fuerza de tales creencias intimas le impida asu-
mirlo— seré ganarlo. Y por tanto, dependiendo de quién sea su clien-
te, desplegara cuantos medios le preste el ordenamiento a este fin.
Mientras que esa particular exposicién del abogado a la tension
que sobre la legalidad despliega el cambio social ha hecho que, en rea-
lidad, los abogados se hallen con gran frecuencia entre los grupos so-
ciales que impulsan las reformas. Lo que es cierto, en cambio, es que
el abogado, como hombre apegado al derecho, es en general poco
proclive a la revolucién, en cuanto sustitucién de legitimidades que
conlleva la abolicién completa del sistema legal y su reemplazo por
otro de nueva aparicién, con una cadtica fase intermedia —dada la
creciente o repentina imposibilidad de aplicar el orden legal prerrevo-
Jucionario, mientras que, sin embargo, atin no ha alcanzado eficacia, o
sélo fragmentariamente, un orden nuevo—. En este sentido, es ver-
dad: los abogados son reformistas y, por tanto, histéricamente se han
manifestado como contrarrevolucionarios —aparte otras consideracio-
nes ideoldgicas, no parece enteramente casual que tanto la Revolucién
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Francesa como la Revolucién Rusa suprimiesen, siquiera temporal-
mente, el oficio.

Por tltimo, un factor psicolégico que no debe olvidarse a la hora
de entender el apego que algunos abogados —como otros juristas—
muestran a la norma vigente —por contraposicién al constante cam-
bio normativo— es el agotamiento. Porque, con cada cambio legal, al
abogado se le cercenan sus conocimientos: semanas, meses o incluso
anos de estudio devienen initiles y resulta preciso olvidar parte de lo
sabido, enviar a la papelera libros amorosamente subrayados y multi-
ples sentencias cuidadosamente compiladas, recomenzar, y ponerse a
estudiar la nueva ley.

Este agotamiento, por supuesto, no afecta de forma exclusiva a los
juristas: desde los odontdlogos a los ingenieros navales —y no diga-
mos los informaticos— muchos colectivos profesionales se hallan hoy
forzados a un permanente reciclaje por razon de las novedades técni-
cas. Pero, de entre estos colectivos, los abogados son quizas uno de los
que se halla sometido a mayor esfuerzo: pues anualmente se aprueban
—y derogan— wmillares de disposiciones que, dependiendo de la es-
pecialidad, pueden incidir sobre el ambito de ejercicio respectivo: tra-
tados internacionales, reglamentos y directivas de la Unién Europea,
leyes estatales, reales decretos, 6rdenes ministeriales, normas autoné-
micas de rango diverso, circulares, resoluciones, convenios, instruc-
ciones, ordenanzas... y, junto a ello, mds de veinte mil sentencias del
Tribunal de Justicia de la Unién Europea, del Tribunal Constitucio-
nal, del Tribunal Supremo y de los tribunales superiores de justicia, y
esto sin contar las resoluciones que dictan las audiencias y los juzga-
dos inferiores. ¢Se puede no acabar cansado, después de perseguir
durante afios un derecho volatil?

Si cabe afirmar, en cambio, que desde una perspectiva politica,
nuestros abogados son, en conjunto, y con independencia del partido
al que voten, antiautoritarios, tolerantes, liberales, pactistas y, desde
luego, demécratas. Todo lo cual viene determinado, precisamente,
por su ejercicio de la profesién, pues, en efecto, como profesional que
defiende intereses de parte, el abogado estd habituado, en primer lu-
gar, (i) a la idea de que la razén, la justicia e incluso la verdad depen-
den, en muy alto grado, del punto de vista; (ii) a tratar con gentes muy
distintas, de orientacién diversa, y a ponerse en el lugar del otro; (iii) a
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negociar la resolucién de los conflictos; (iv) a un ejercicio indepen-
diente y libre, las mds de las veces sin superior directo —incluso los
despachos industriales son, en este sentido, extremadamente horizon-
tales—; (v) a competir, pero le consta desde luego que los débiles, si
no son protegidos, serdn pisoteados, y (vi) a conocer cuan tirdnicas
pueden resultar, en ocasiones, las leyes, y mas atin sus reglamentos, si
no se les somete a toda clase de controles —y aun asi. :

Talante bien distinto, por ejemplo, del que en ocasiones se observa
entre aquellos juristas que ganaron su plaza por oposicién, y por tanto
dotados de un sentido de estatus, de respeto al escalafén jerarquico y
de respaldo a la actuacién del poder, o del de algunos profesores uni-
versitarios, benéficamente refugiados en el universo tedrico del aula y
el halo protector de la catedra —a este respecto, resulta quizés ilustra-
tivo comparar la distinta actitud mostrada, en el desempefio de su car-
go, por algunas personalidades de nuestra vida pablica: Sudrez, Gon-
zélez, Fraga, Aznar o Zapatero, todos juristas, pero con deformacién
profesional diversa.

¢ Unos profesionales sin vocacion?

Bésicamente, conozco tres motivos para hacerse abogado. De peque-
fios, los niflos quieren ser cuando sean mayores futbolista, actriz, as-
tronauta, submarinista o domadora de leones. El niimero de los que
quieren ser notario es, en cambio, muy reducido. Luego la cosa cam-
bia, como muestra el nimero de opositores por contraste con la oferta
de plazas; y los que han estudiado derecho pero no quieren ser oposi-
tores, acaban de abogado. Este es el primer caso.

El segundo es querer ser como papa —o maméa—, o tener un co-
che como el del tio Ricardo. Sin embargo, esto es cada vez es menos
comin: de acuerdo con un estudio publicado por el Colegio de Abo-
gados de Barcelona, en agosto de 2005, de sus colegiados entre los se-
senta y cinco y los setenta y nueve afios de edad, dos tercios se inclina-
ron por la profesién siguiendo la tradicién familiar; pero en cambio,
entre los nuevos colegiados barceloneses —veinte a veinticinco anos—
s6lo el 20 por ciento cuenta con estos antecedentes.
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El tercer motivo para hacerse abogado es haber ido al cine, o ha-
ber pertenecido al club de debate del colegio y notar que la sangre te
hervia, o sentir que el mundo deberia ser justo y libre.

cGente de letras?

Desde luego. Aunque, de nuevo en este caso, cada vez menos: cosa
impensable hace unos pocos afios, comienzan a proliferar los aboga-
dos sin conocimiento alguno de latin, y que cuentan en cambio con
amplia base contable y financiera, o con conocimientos de informatica
mucho més alld del nivel de usuario, o que, especializados en patentes
farmacéuticas, han adquirido sélidas nociones de bioquimica.

Eso si: por su exposicién a casi todo lo humano, el abogado sigue
siendo, pese a la creciente especializacién, un humanista.

¢ Varones?

Si..., de momento. De acuerdo con el estudio del Colegio de Aboga-
dos de Barcelona citado mas arriba, el 100 por ciento de sus colegiados
mayores de sesenta afios son varones, pero en la banda de edad de
cuarenta y cinco a cincuenta afios, las mujeres ya representan un ter-
cio del total, alcanzan la igualdad la banda de treinta a treinta y cinco
anos y llegando al 70 por ciento entre los recién colegiados —los datos
del Colegio de Abogados de Madrid arrojan porcentajes similares.

En definitiva, como en el caso de otros quehaceres juridicos, la
profesion se ha feminizado: en un futuro, cuando el lector (o lectora)
piense en contratar los servicios de un profesional, con total probabi-
lidad estara decidiendo quién sera su abogada.

¢Honestos?

Pese a lo que proclama la voz popular, si atendemos a los hechos des-
nudos —profesionales condenados o expulsados de los colegios por
mala practica profesional—, los abogados —al menos los espafioles—
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no son, en conjunto, ni mas ni menos honestos que los miembros de
otras profesiones: mucha de su mala fama parece venir, en realidad,
como ya se ha apuntado, del cruce entre una errénea comprensién de
su tarea y la percepcién ética, intrinseca a nuestra cultura, conforme a
la cual es «deshonesto» ser «parcial» y «retorcer la ley» en vez de ser
«objetivo» y decir «la verdad».

Lo cierto es que los abogados —en nuestro pais—, a diferencia de
otras profesiones, no s6lo estan sujetos a responsabilidad civil —con-
tractual y extracontractual— e incluso penal, sino también a un cédi-
go deontolégico de obligatorio cumplimiento, cuyo quebrantamiento
es sancionable —en casos graves, con la expulsion de la profesion—,
asi como al régimen sancionador contemplado en los articulos 552 y
siguientes de la ley orgdnica del Poder Judicial y, adicionalmente, a
la obligacién de buena fe procesal establecida por el articulo 247 de la
ley de Enjuiciamiento Civil —que impide al abogado, entre otras co-
sas, dilatar el juicio sin motivo, aportar pruebas falsas o formular a sa-
biendas cualesquiera manifestaciones inveraces, y cuyo quebranta-
miento, de nuevo, genera la imposicién de sanciones que pueden
suponer la inhabilitacién para ejercer—. Y, desde luego, dichas nor-
mas se aplican en la practica —asi, por ejemplo, como recogen sus
memorias de actividades, el Colegio de Abogados de Madrid ha reci-
bido en los Gltimos ejercicios una media de 1.500 quejas anuales e im-
puesto en torno a 250 sanciones cada afio, para un colectivo de unos
48.000 profesionales.

Eso si, los abogados son honestos a su manera.

En efecto, el ejercicio hace del abogado, con frecuencia, un hiper-
sensible ético, pues le expone permanentemente a conflictos de esta
naturaleza —y en ello reside, en buena medida, el atractivo de la pro-
fesion: al fin y al cabo, como apuntan Soto y Fernandez’, si las pelicu-
las de juicios atraen al publico es porque plantean un conflicto moral:
ya se trate de la obediencia a la ley injusta, de la pena de muerte o de
aplicar la presuncién de inocencia—. Sensibilizacion que viene poten-
ciada, ademas, por la identificacién con el interés de la parte. Puede
que los abogados sean, como afirmaba Dostoyevski, «conciencias al-
quiladas». Pero una vez que el inquilino entra, toma desde luego pose-

7 Francisco Soto y Francisco Fernandez: Imdgenes y justicia. La Ley, Madrid, 2004.
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sion: el abogado hace suya la causa del cliente, se desvela con ella, via-
ja con ella, se apasiona por ella y percibe desde luego que o justo es
que triunfe el interés que representa, sintiéndose asi, una y otra vez, el
abanderado de La Justicia, dama de ojos vendados por la cual se en-
frenta, él s6lo, al temible dragén judicial —y, por supuesto, al Caballe-
ro Negro, que, desde el lado oscuro, asesora a la parte contraria.

Ahora bien, por curioso que pueda parecer, esta constante exposi-
cién alo ético y esta pasion por o justo no impide que, a la vez, el abo-
gado suela ser, incluso cuando cuenta con convicciones pétreas, un re-
lativista. En primer lugar, y aunque pueda sonar escandaloso, no es
raro en absoluto que desprecie en su fuero intimo la ley y sus agentes:
harto esta de ver como, desde su perspectiva, esa ley resulta con fre-
cuencia znjusta —jamas, jamas beberia cicuta sélo porque la ley lo
diga—. En segundo lugar, su trabajo le pone en contacto con todas las
patologias —del asesinato al fraude de acreedores, del acto adminis-
trativo arbitrario a la deslealtad laboral—, y esta acostumbrado, como
hemos visto antes, a tratar con gentes de parecer opuesto y acostum-
brado, de la misma manera, a comprobar que la razén, la justicia y
hasta la verdad son, en buena medida, cuestiones opinables. Por lo
que, al final, con mucha frecuencia, el abogado concibe la honradez
en términos que no son absolutos, sino de congruencia personal. Si el
abogado es —en el sentido convencional— honrado —y lo son casi
todos—, ello no se debe tanto a que crea de forma indiscutible en la
supremacia de su cédigo ético sobre el de otros, ni menos a que tema
una sancion juridica o social. Lo es, basicamente, por motivos estéti-
cos: para poder mirarse en el espejo.

Esclavos de la [6gica, amantes del discurso estructurado

El derecho es, sin duda, un sistema l6gico, aun aceptando, 4 la
Viehweg, que su légica es de un tipo peculiar. Y ese sistema 16gico se
articula a través de normas que han de interpretarse primero aisla-
damente y luego, a su vez, unas con otras, para conformar una estruc-
tura, un orden.

No es de extrafiar por ello que, después de afios de profesion, la
gimnasia l6gico-estructural a la que el abogado se somete diariamente
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acabe convirtiéndole, con frecuencia, en un atleta de esta disciplina,
pero a veces también en un adicto, capaz de construir cualquier dis-
curso encadenando silogismos y numerando, disciplinadamente, los
parrafos de su alocucién.

Fijese el lector en lo siguiente: se encuentra a punto de ultimar la
lectura del sexto epigrafe del apartado IV del capitulo 2 de esta obra
colectiva.

Pomposos usuarios de un lenguaje arcano

Cierto, salvo honrosas excepciones —pero no en exclusiva: se trata de
un defecto compartido con las demds profesiones juridicas—. ¢Por
qué les sucede esto a los profesionales del derecho? Probablemente,
concurren varias causas:

— la formacién de los juristas continentales en la tradicién roma-

nistica, y de los anglosajones en el common law de origen me-.

dieval, que les lleva a familiarizarse, durante sus estudios, con
una gramatica arcaizante y con vocablos ya en desuso entre sus
coetaneos;

— el gusto por el mantenimiento de ese lenguaje arcaizante, que
se dirfa cumple una doble funcién: en primer lugar, imbuye al
discurso —aunque sea vulgar— de cierta solemnidad sacral y,
en segundo término, hace que lo dicho, sea lo que sea, parezca
fundado en una tradicién inveterada, sostenida de modo mo-
nocorde por eximios juristas del pasado;

— como en tantas otras profesiones, la comodidad de referirse a
ciertas figuras de forma taquigrafica, que ahorra tiempo y que
todos los de la profesién comprenden;

— finalmente, la genuina necesidad de precisién que impone el
manejo de los conceptos juridicos —sobre lo que volveremos
enseguida.

Todo ello, no obstante, con el resultado de que el lego en derecho
palidezca, oscilando perplejo entre la fascinacion y el horror —y de-
cantandose siempre por éste—, cada vez que se le expone a un lengua-
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je que utiliza «Su Sefioria», «Suplico», «Otrosi Digo»..., que se sirve
de frases kilométricas —en ciertos casos, plagadas de gerundios— y
da por conocidas expresiones como «litisconsorcio necesario», «cua-
sicontrato», «excepcién perentoriax, «accién redhibitoria», «evic-
cién», «obligacién correal», «acto presunto» o «culpa lata».

Precisos en su uso del idioma

Los conceptos juridicos son, en muchos casos, de precisién extrema:
cualquier estudiante de derecho distingue con total nitidez un «se-
cuestro» de un «rapto», un «homicidio» de un «asesinato», el «uso»
de un bien de su «disfrute», la «prescripcién» de la «caducidads, la
«invalidez» de la «ineficacia» y la «resolucién» de la «rescisién»
—pues un error en el término empleado puede costarle la califica-
cién—. E incluso vocablos de uso corriente —«ausencia», «nocturni-
dad» o «mueble»— tendran para €l un sentido especifico y distinto al
del su uso comun.

Esta precisién indispensable, de génesis romana, alcanzé en el si-
glo X1X un grado de exacerbamiento rayano en el ridiculo, al calor de la
denominada «jurisprudencia de conceptos». Thering, su opositor, la ca-
ricaturiza sin maldad en su divertimento E/ cielo de los conceptos
Jjuridicos, donde un jurista asciende a dicho cielo y lo recorre, para pre-
pararse a ingresar, acompafado de un espiritu guia, antigio catedratico:

—iCudntas cosas raras veo aqui! ¢Y esta maquina tan extrafia?

—LEs una partidora de pelos. Cuando te examines, deberds dividir con
ella un cabello en 999.999 secciones longitudinales, exactamente iguales.
Luego se las pesard en la balanza que ves allf al lado, tan sensible que un rayo
de luz bastaria para inclinar sus platillos. Si una sola de esas particulas resulta
ser mds liviana que la otra quedaras reprobado. Partir pelos se ha convertido
aqui en un pasatiempo inacabable [...]5.

En la actualidad —entre otras razones, por el permanente cambio
normativo—, las cosas se han relajado un poco. Pero, naturalmente,

¥ Rudolf von Thering: Scherz und Ernst in der Jurisprudenz. Gotinga, 1884. [Edi-
cién espafiola: Browas y veras en la ciencia juridica. Civitas, Madrid, 1987.]
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esta obsesion por la precision acaba afectando al modo en que se ex-
presa el abogado: después de diez horas de trabajo diario —como mi-
nimo—, resulta inevitable que semejante neurosis compulsiva se tras-
lade a la vida privada ——si es que el abogado en cuestién no es cautivo
perpetuo del despacho y disfruta de este tipo de vida.

Y, en todo caso, pase lo que pase..., habladores

Es una expresién suave. Asista a cualquier cena de abogados y com-
probara que el diccionario no guarda una palabra con la que describir
el espectaculo —es curioso, no obstante, que no la haya acuiado ya al-
gtn abogado, amantes como son de las palabras.

Tendenciosos en la argumentacion

El pensamiento juridico es dogmatico, como el teolégico, y en ello se
diferencia del pensamiento propiamente cientifico. Esto quiere decir
que, en otras ramas del conocimiento, se busca la verdad —«gcémo
funcionara el ojo de la mosca?»—, mientras que en teologia, y en de-
recho, se parte de la verdad y se elabora el razonamiento a partir de ella
—«Dios es uno y trino» (dogma teolégico); «Respondera de los dafios
que cause a otro quien no se comportare con la diligencia exigible a
un hombre razonable» (axioma del derecho inglés).

El razonamiento dogmatico plantea, naturalmente, sus propias difi-
cultades, tanto al tedlogo como al jurista —¢como justificar que Dios
pueda ser ala vez unoy tres?>—. Pero, en el caso particular del abogado,
surge una complicacién adicional, porque el profesional parte, ademas,
de un segundo dogma, que es el fundamental: «Es mi cliente quien tiene
razon», y que ha de conciliarse con el otro —la norma juridica—. Lo
que lleva, en casos extremos, a argumentaciones como la siguiente:

Mi cliente es Miss Fardell.

El 7 de junio del presente afio de 1933, Miss Fardell navegaba por el T4-
mesis en una lancha a motor cuando, segtin ha confesado, se distrajo buscan-
do el lapiz de labios en el bolso y arrollé al demandante, Mr. Potts, que nave-
gaba en una batea, la cual se hundid, lo que le causé un resfriado.
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El derecho inglés establece que «responderi de los dafios que cause a
otro quien no se comportare con la diligencia exigible a un hombre razo-
nable».

De hecho, el «<hombre razonable» es una figura de conspicua aparicién en
el derecho inglés, que contiene mis de treinta reglas alusivas a ese «<hombre
razonable».

Sin embargo, el derecho inglés no recoge referencia alguna a la «mujer
razonable».

En un ordenamiento construido sobre siglos de resoluciones judiciales,
esto ha de ser algo mas que una coincidencia: de hecho, lo légico serd con-
cluir que, sencillamente, el ordenamiento inglés no contempla que exista un
ser asi.

Lo que viene ratificado por la jurisprudencia: por ejemplo, en el caso
Baxter, de 1639, se asimila a la mujer del granjero, a determinados efectos,
con los bueyes y demas bestias domésticas; y es conocido que en el common
law los derechos y obligaciones de hombres y mujeres han venido siendo,
tradicionalmente, distintos.

Diversas leyes recientes han ido eliminando, poco a poco, esta concep-
cién, y no es mala cosa que el ordenamiento juridico se adecue ocasional-
mente a lo que nos muestra la experiencia. Pero determinadas diferencias le-
gales entre un sexo y otro subsisten todavia sin discusién alguna: asi en
materia de servicio militar obligatorio, o donde la ley dispone que, en ciertos
organismos publicos, un determinado porcentaje de los cargos deben osten-
tarlo mujeres.

Por tanto, subsistiendo tal distincién de géneros en segiin qué parcelas, y
siendo taxativa la referencia permanente del ordenamiento al «hombre razo-
nable», y nunca a una hipotética «mujer razonable», debe sin duda concluirse
que, a los efectos estrictos del comzmon law, tal ser no existe ni ha existido
nunca.

Conlo que no puede, en consecuencia, exigirse a mi cliente, Miss Fardell,
lo que la parte demandante pretende.

Si bien, en este caso, no solicitaremos que se condene al demandante en
costas”’,

* Adaptado de Alan P. Herbert: Uncommon Law. Londres, 1933. [Edicién espafio-
la: Unconmon Law. Francis Lefebvre y Valeriano Herndndez, abogados —coedito-
res—, Madrid, 2002]. Debe decirse, en defensa de Herbert, y aparte la fecha de este
irénico divertimento, que de hecho dedicé notables esfuerzos a promover la igualdad
de los sexos, en particular en materia de divorcio.
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A esto se refieren, claro es, los airados alegatos contra los «aboga-
dos que retuercen las leyes» y hacen parecer «lo negro blanco y lo
blanco negro»: pero, como es notorio, el letrado aqui sélo cumple con
su funciéon —como mejor puede——, y es al juez a quien corresponde
decidir qué planteamiento le parece plausible, bajo las opciones que la
ley le presta.

En realidad, como es también notorio, el razonamiento dogmatico
—con su usual disfraz de induccién razonada— no es en absoluto pri-
vativo de los abogados o de los tedlogos: practicamente cualquier ser
humano —desde el seguidor de un club de fatbol al militante de un
partido politico— parte con frecuencia de la conclusién —muchas ve-
ces, prejuicio irracional— que luego justifica, aunque la apariencia in-
dique lo contrario —y asi también, desde luego, los jueces.

Ahora bien: si convive usted con un abogado, o tiene cualquier
trato con €l, tenga en cuenta que, por lo general, serd un maestro con-
sumado en este arte, y que, a mas de ello, arropara su causa con una
l6gica aplastante, con un verbo 4gil y preciso y con la ordenada expo-
sicién de su razonamiento, con lo que, caso de discutir, se enfrentard a
un temible enemigo. En mas de una ocasidn he oido exclamar al de-
sesperado conyuge de un letrado: «jDesde luego que no tienes razén,
aunque no tenga ni idea de por qué!».

Dotados de un punto de vista particular sobre el derecho

Desde hace ya algtin tiempo, supongo que por pura maldad, cada vez
que entrevisto a un recién licenciado para incorporarlo al despacho
le pregunto qué es el derecho —pues, se supone, es a lo que va a
dedicarse y, segtin se afirma, lo que viene de estudiar durante afios—.
En lineas generales, las respuestas son bastante uniformes: un agitado
—supongo que por la circunstancia— batiburrillo de ideas tomadas
de la ciencia del derecho, la sociologia del derecho y la filosofia del
derecho —que el entrevistado, normalmente, acaba de cursar—; fa-
miliaridad con los nombres de Savigny, Thering, Kelsen y Bobbio —sin
necesaria distincion correcta entre sus construcciones—, y desconoci-
miento, en practicamente todos los casos, de quién puedan ser gentes
como Hart, Ross, Pound u Olivecrona.
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En cuanto a los ejercientes ya formados, por supuesto tampoco
hemos leido a esos autores —salvo algin compaifiero diletante: de he-
cho, casi todos nos verfamos en un aprieto serio si alguien nos pidiera
escribir mas de dos lineas sobre cualquiera de ellos—, y lo que predo-
mina es, entre los mds mayores, un vago iusnaturalismo y, en los que
estamos en la edad mediana, un barniz «marxiano», huella del paso
por la universidad en una época histérica concreta, con, de nuevo, la
referencia a Bobbio.

Pero todo esto es indiferente, porque el abogado en ejercicio,
aparte teorfas, aprende enseguida qué es, en realidad, el derecho:
cuando el abogado sale malo, derecho es lo que dispone la ley positi-
va; y, cuando sale bueno, derecho es, exclusivamente, lo que dicen los
jueces, pues esto es lo que, en definitiva, se aplica—siendo por tanto
los buenos abogados seguidores instintivos de Holmes, a quien por
regla general conocemos, pero a quien tampoco hemos leido.

V. ¢QUE HACE A UN BUEN ABOGADO?
En buena medida, lo hemos visto ya:

a)  Una capacidad todoterreno para, alo largo de la misma jorna-
da, ser sucesivamente orador brillante, oyente atento, escritor
correcto, habil dialéctico, negociador flexible, meticuloso 16-
gico, estudioso aplicado, chispeante comercial y gestor dili-
gente del negocio.

b) Entender que, para el abogado, lo determinante es lo que diga
el juez —y ello se aplica de la misma manera, ya se ha dicho, al
caso de la abogacia consultiva: se negocia un contrato, o se re-
dacta un informe, pensando en lo que ocurrirfa si el asunto
llegase ante un tribunal.

¢) Sobre todo, quizds —y esto es la novedad sobre lo expuesto
hasta ahora, aunque se deduzca de cuanto precede—, la capa-
cidad de persuasién. Persuasion ante el juez, ante un jurado,
ante la Administracién con la que se trata, ante la otra parte
con la que se negocia. Una capacidad de persuasién que no
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proviene solo, ni primordialmente, de la oratoria, ni de la bri-
{lantez del razonamiento, ni del rigor de los conocimientos, ni
de la autoridad que en ciertos casos pueda conferir el presti-
gio del profesional, sino, sobre todo, de saber inspirar confian-
2a —pues, si nos fiamos de alguien, le prestaremos oidos, y si
no, no—. Y, para inspirar confianza, saber observar a quien se
precisa persuadir, comprender a qué argumentos resultara
sensible, qué Je resultara simpatico u odioso, qué intereses
pueden impulsarle, y ajustarse a ello. En definitiva, una capa-
cidad de generar confianza y, a partir de ella, persuadir —aho-
ra si, con todas las restantes armas disponibles—, que nace,
normalmente, de la experiencia en el trato con los semejantes:
de conocer a fondo el corazén humano.

d) Aunque, en tltima instancia, cierta familiarizacién con la nor-
ma aplicable también ayude a veces.

VL. ¢QUE HACE A UN ABOGADO EXITOSO?

Casi lo mismo que le hace ser bueno, aunque en la direccién contraria:
inspirar confianza... al cliente.

Si el cliente confia en ti, resulta francamente indiferente que tus
resultados sean mediocres, o hasta malos —ya se ha dicho: es dificil
que él pueda apreciarlo—: seguira siendo tu cliente. Y, si tu trato ins-
pira confianza, conseguirds mds.

¢cExageracién? Conozco abogados exitosos que llevan afios sin ga-
nar un asunto. —Y, ademas, si inspiras confianza a tus clientes, no te
sera dificil rodearte de pasantes més listos que tu, que saquen las cas-
tafias del fuego—. Ganar un pleito puede hacerlo cualquiera; inspirar
confianza a los clientes, s6lo los elegidos por los dioses.

Pero, ¢cmo se logra? Hay, sin duda, multiples respuestas. Algu-
nas personas inspiran confianza desde el primer golpe de vista, por su
presencia fisica, por su forma de moverse, por cémo miran, por c6mo
dan la mano: de acuerdo con algunos estudios psicolégicos, cuando

conocemos una persona nueva decidimos si nos cae bien o no jen los
primeros treinta segundos! Sin embargo, otros que en un principio
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nos parecieron grises o hasta insignificantes van ganindose también
nuestra confianza a medida que hablan o les vemos actuar; y detalles
que en pufidad deberfan sernos irrelevantes —c6mo agita ialguien las
manos, evita la mirada o se balancea nerviosamente haciendo eirar
la silla— afectan a nuestra impresién, como lo hace su forma de Vistir
—el abogado, si persigue el éxito, debers vestir con seriedad pues a él
se le traen asuntos serios: tan serios que es una de las pocas,profesio-
nes que, en sala, atin utiliza un uniforme, lo que esté reservado en
nuestra sociedad, por lo demis, a quienes tratan los asuntos de grave-
dad mortal: sgcerdotes, militares y médicos—. Aunque no creo, desde
h’{ego, que mi capacidad juridica disminuyese un apice si maﬁ;na me
tifiese el pelo de verde.

Ahora bl?n, dicho lo anterior, conviene reiterar lo sustancial: en
general, suscitara mucho mds facilmente confianza quien, ya sea por
un /excepaonal instinto natural o —en la mayoria de los C,asos— des-
gues de aﬁqs de esfuerzo y penosos errores, comprende a sus —varia-
d :50 lasij;);;l;e;o y es capaz de ponerse en su piel; aquel que ha alcan-

' Aunque, de cualquier modo, debe tenerse en cuenta que nadie
ni el mds comprensivo de los hombres, inspirara confianza a todo,
el mundo: no sera lo mismo lo que se la transmita a un empresario
que a un juez de lo penal o al funcionario del Ayuntamiento, y nadie
dlsfruta de tantas vivencias como para ponerse en el lugar ,de cual-
quicra. Asi que, en definitiva, mas alld de lo expuesto, no hay férmu-
la mégica —y, si la hubiera, y yo la conociese, desde luego no la com-
partiria.

. Una advertencia final, en cualquier caso, para el lector ajeno al
O'fIC}O, respecto a los profesionales exitosos: tenga en cuenta que
si bller.l hay excepciones, con harta frecuencia se cumple una re Ia;
ya vieja, acufiada por Carnelutti: «Los abogados son como los ris-
;auralr;tes... Cuando se hacen famosos, cuestan mas y valen me-

os» 7,

o . .
Citado por Massimo di Lauro: Una toga per il futuro. Cedam, Padua, 1990,
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VII. LA PROFESION EN ESPANA

Naturalmente, resulta imposible tratar a fondo en el presente marco la
regulacion de la abogacia en nuestro pais; no obstante, quizds resulte
Gtil cerrar este capitulo aludiendo de forma sucinta a algunas cuestio-
nes que afectan de manera crucial al ejercicio de la profesion y lo que
la sociedad recibe de ella.

Las condiciones de acceso al ejercicio

Para ejercer como abogado en Espafia basta con ser licenciado en de-
recho, lo que normalmente puede alcanzarse a la edad de veintian
afios. Esto constituye un caso tinico en la Unién Europea —o, al me-
nos, lo constituia hasta la Gltima ampliacién—, puesto que en todos
los paises de nuestro entorno —y también en los Estados Unidos—
para acceder al ejercicio se precisa, ademds de la licenciatura, aprobar
un examen de ingreso o, alternativamente, realizar practicas durante
cierto niimero de afos.

Tal inexistencia de un minimo control de calidad genera, como es
l6gico, varias consecuencias:

— En Espana hay demasiados abogados, puesto que cualquier li-
cenciado, a falta de otra oferta de trabajo y de capacidad —per-
sonal 0 econémica— para afrontar una oposicion, abre un des-
pacho o se incorpora a él. Para dar una idea: en Madrid hay
48.000 abogados colegiados, frente a 16.000 taxistas. Por tan-
to, cuando se encuentre usted en Madrid, si desea representar-
se cudntos abogados pululan en su entorno, puede con toda
justicia imaginar, cada vez que vea un taxi, que el vehiculo via-
jalleno de abogados.

— FI nivel de la abogacia espafiola es, en conjunto, flojo, y en
todo caso muy desigual —cuando el mal abogado envejece,
no se hace mucho mejor: se hace mas viejo—. Sin duda ello es
perjudicial para todos los ciudadanos, pero, como cabe espe-
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rar, los mas perjudicados son quienes cuentan con menores
recursos econdémicos, pues la ley del mercado es implacable
—aungque existan algunos paliativos, como pronto examina-
remos.

Los abogados en Espana ganan menos, comparativamente, que
en los de los restantes paises del entorno —pues la ley del mer-
cado es implacable también a este respecto—, generandose con
frecuencia, en el caso de los mas jovenes, situaciones poco dig-
nas —no hay desempleo entre los abogados, pero si abundante
subempleo: segtin un estudio publicado por el Colegio de Abo-
gados de Barcelona, en diciembre de 2005, al menos el 41 por
ciento de sus colegiados se situaba por debajo de los ingresos es-
timados como medios por el Instituto Nacional de Estadistica
para un trabajador cataldn, de cualquier nivel, del sector servi-
cios—. Lo que, por otra parte, en el caso de los més apurados,
puede hacer poderosa la tentacion de incurrir en conductas
poco éticas.

Esta situacién es conocida y, de hecho, se ha intentado abordar: en
efecto, se llegd a anunciar la implantacién de un examen de acceso al
ejercicio, pero la idea fue luego retirada ante la resistencia que opusie-
ron los estudiantes de derecho. Por tanto, no hay error de diagnéstico,
sino —por el momento— falta de coraje politico para aplicar el trata-
miento idéneo.

Quede claro: no pretendo aqui romper una lanza en favor de un
interés corporativo, para que, reduciéndose la oferta, podamos enca-
recer el precio del servicio quienes ya ejercemos. Més concretamente:
si se introdujera un examen de acceso, no tendria por qué existir nin-
gln numerus clausus ni su calificacion tendria por qué ponerse en ma-
nos de los colegios de abogados, como no se pone en manos de las
asociaciones de automovilistas la concesion del carnet de conducir.
Pero, desde luego, del mismo modo que interesa a todos que el nuevo
conductor domine ciertos minimos, interesa al conjunto de la socie-
dad el que sus abogados no causen accidentes, ni queden sus clientes
expuestos a atropellos por causa de su impericia.
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El colegio profesional

Los abogados, para ejercer, tienen la obligacion de colegiarse, esto es,
de pertenecer a la correspondiente corporacion profesional. El ori-
gen de estos colegios es muy antiguo —el de Madrid celebré hace po-
cos afos sus cinco siglos de existencia—, pero su configuracion actual
arranca del siglo XIX para venir a quedar establecida, en el presente,
por el Estatuto General de la Abogacia.

Tal colegiacién obligatoria, unida al ejercicio —hoy por hoy, pre-
valente— en un despacho colectivo —aunque sea un pequefio despa-
cho artesanal—, integrado por miembros con distintos niveles de ex-
periencia, confiere al ejercicio de la abogacia un marcado caracter
gremial, por contraste con la libertad de oficio e industria proclamada
en su dia por las Cortes de Cadiz. En efecto:

— Si los gremios medievales nacieron, en buena medida, por el
interés de los poderes publicos —los municipios y, luego, la
Corona— por controlar la calidad de los productos, lo mismo
ocurre con los colegios de abogados: el poder publico los pro-
mueve y regula para controlar la calidad del servicio, evitando
que ejerzan la abogacia personas no idéneas y garantizandose
el cumplimiento por los ejercientes de las pertinentes normas
deontoldgicas.

— Las restantes funciones esenciales del gremio medieval eran de-
fender los intereses de sus miembros, promover su formacion,
evitar el intrusismo, perseguir la competencia desleal y contro-
lar los precios, y éstas son también, exactamente, las funciones
de los colegios de abogados —eso si, en materia de precios, con
sujecién ahora a las normas del derecho de la competencia.

— Ademas, del mismo modo que los gremios desplegaban una
funcién de socorro solidario entre sus miembros, lo propio
ocurre con los colegios de abogados y su mutualidad.

— Por otro lado, los gremios gozaban de cierto nivel de autorre-
gulacion, y disfrutaban de potestad para expulsar a los agre-
miados que no cumplian con la reglamentacién, como ocurre,
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precisamente, con los colegios de abogados —si bien, 16gica-
mente, sus decisiones en materia disciplinaria estan hoy en dia
sometidas a revision jurisdiccional.

— Adicionalmente, cada gremio venia regulado por un estatuto,
y al incorporarse cada nuevo agremiado juraba desempefiar
honesta y lealmente su oficio, como, de nuevo, ocurre con los
abogados.

— Por altimo, en cada taller habia maestros, oficiales y aprendi-
ces, ocupandose cada quién de ensenar el oficio a los que le se-
guian, como del mismo modo ocurre en los despachos —aun-
que aqui surge la Gnica diferencia: la promocién a cada uno de
estos niveles requerfa aprobar un examen fijado por el gremio,
lo que no ocurre con la abogacia.

Por lo que puede afirmarse, sin grave distorsion, que el oficio se en-
cuentra organizado en términos mds propios del corporativismo bajo-
medieval que del capitalismo contemporaneo. Ello no comporta nece-
sariamente que tal estructuracion, aunque inusual en nuestros dias,
tenga por qué ser mala: de hecho, aun con sus sombras, da en general
buenos resultados y es ampliamente compartida entre Ios paises de
nuestro entorno. Aparte lo anterior, los colegios de abogados han
prestado importantes servicios a la sociedad espafiola en un pasado no
lejano, pues fueron, sin duda, uno de los centros impulsorés de la pro-
gresiva apertura del régimen franquista y del restablecimiento demo-
cratico —tanto por la sensibilizacion politica de sus miembros como,
quizas, por los habitos que generaba su propia estructura interna,
puesto que eran, en aquella etapa, una de las pocas organizaciones so-
ciales dotada de un régimen interno democratico—. Y en cuanto al
presente, aparte su funcién crucial de velar para que las normas deon-
tologicas se cumplan, desarrollan una importantisima labor formativa
entre los profesionales, especialmente entre los mas jévenes.

En todo caso, la existencia de los colegios contribuye de forma de-
cisiva a que los abogados se perciban a si mismos como miembros de
una hermandad: da muestra de ello la tradicién, muy arraigada entre
los profesionales espafioles, de tratarse entre si —aunque no se conoz-
can de nada— con el carifioso calificativo de «compafiero».
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La asistencia juridica gratuita

Como es conocido, nuestra Constitucién consagra en su articulo 24 el
derecho a obtener una tutela judicial efectiva; y, como corolario de
este principio, su articulo 119 establece que la justicia serd gratuita
para quienes carezcan de recursos con los que litigar —lo que no es,
por supuesto, sino la plasmacion contempordnea del antiguamente
denominado, con mayor franqueza, «beneficio de pobres», inspirado
originalmente por la caridad cristiana y recogido en nuestras leyes
procesales desde 1835.

El desarrollo legal de los preceptos constitucionales citados viene
dado, en la actualidad, por la ley 1/1996, de asistencia juridica gratui-
ta. El régimen sentado por la misma representa, sin duda, un avance
frente a la normativa anterior —como ésta lo representd en su mo-
mento, a su vez, respecto a otras precedentes—, y en este sentido esta-
mos un paso mas cerca de que el beneficio de pobreza deje de corres-
ponderse con la corrosiva definicién de Ambrose Bierce: «Método
para permitir que los dvidos de justicia que no tienen dinero para un
abogado pierdan sus pleitos honrosamente» '!. Sin embargo, atn falta
camino por recorrer. En efecto:

i) Salvo determinadas excepciones, sélo tienen derecho a la jus-
ticia gratuita quienes, a nivel de unidad familiar, no superen el
doble del salario minimo interprofesional —con lo que, por
ejemplo, queda excluido un matrimonio con dos hijos a su
cargo, en el que cada conyuge gane el salario minimo... mds
un euro—, y

ii) como ya ocurria antes, la ley dispone que sea el colegio de
abogados correspondiente quien designe, de entre sus cole-
giados, el profesional que deba hacerse cargo del caso —lo que,
en general, se realiza repartiendo estos asuntos entre quienes
voluntariamente se inscriben a este fin—, mientras que

"' Ambrose Bierce: The Devil’s Dictionary. San Francisco, 1911. [Edicién espafio-
la: El diccionario del Diablo. Valdemar, Madrid, 1993.]
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iii) los honorarios que por atender el caso satisface la Adminis-
tracion, aun habiendo mejorado —pues anteriormente eran
misérrimos—, siguen estando claramente por debajo de lo
que normalmente cobra un profesional de tipo medio por un
asunto de enjundia similar, y

iv) se mejora la situacién anterior, en la que cualquier profesional
podia asumir este tipo de casos —incluso recién licenciado,
que era lo normal—, pero no excesivamente: se requiere aho-
ra una experiencia de al menos tres afios y haber asistido a
unos cursillos —algo es algo, pero parece claro que, en estas
condiciones, ningtin beneficiario va a ser atendido por el rey

del foro.

Naturalmente, en otros paises existen otras férmulas: por ejemplo, en
algunos sistemas extranjeros, esta funcién la desempefia un cuerpo
de abogados de la Administracién que se ocupa en exclusiva de tal ta-
rea especifica, mientras que en otros la Administracién le hace entrega
al beneficiario de un vale por una suma razonable, con el que paga al
abogado de su eleccién —de este modo, al menos el beneficiario tiene
donde escoger, y, si quiere, y puede, poner algo mas de su bolsillo, tie-
ne acceso a un abogado mejor—. No funciona, en cambio —y asi lo
demuestra la experiencia en algunos colegios de nuestro pafs—, hacer
que la asuncién de este tipo de asuntos sea obligatoria, per turno rota-
torio, para todos los colegiados: pues, aparte de que con esta férmula
sigue sin garantizarse un servicio idéneo —se trata, mas bien, de parti-
cipar en una loterfa—, cuando el turno recae en un profesional ya
consagrado, atendido lo que se le satisface, con lamentable frecuencia
se quita de encima el asunto encomendandolo al Gltimo pasante, o
subcontratando a un compafiero que le haga de «negro».

En definitiva, puede que los espafioles sean iguales ante la ley,
como afirma el texto constitucional, pero no lo son atin ante los jueces
~—en rara ocasion osard el pobre, en estas circunstancias, demandar al
rico—. Y como, segin ya conocemos, derecho es lo que dicen los jue-
ces —pues este es el derecho que se aplica—, los espafioles, todavia
hoy por hoy, distan de ser iguales ante el derecho.
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La laboralizacion

Como se ha apuntado ya, la abogacia ha permanecido hasta ahora, en
buena medida, al margen de las estructuras productivas propias de la
economia capitalista.

En primer lugar, ello se debe a que el abogado es un profesional li-
bre, que ejerce su oficio con independencia y, por tanto —salvo los
abogados de empresa—, sin integrarse en las grandes organizaciones
productivas caracteristicas de la industria y de muchas actividades del
sector servicios.

Entre otras razones, esto es asi porque el sector es poco intensivo
en capital; de hecho, no hay capitalista sino sociedades de personas de
carécter cuasicooperativo. Yo soy socio de mi despacho, pero tengo
una veintena de cosocios, y perderé la condicién de socio el dia que
deje de trabajar: no tengo duefio, pero tampoco soy, en ningun sentido
patrimonial, duefio de la empresa, que, por lo demds, vale lo que vale
su fondo de comercio, esto es, su equipo humano —con lo que,
aunque fuera el expresario a titulo individual como titular de un pe-
quefio despacho, la empresa tampoco valdria nada distinto de la suma
de sus profesionales libres, més el valor que aniada su coordinacion.

Fn cuanto a la jerarquia interna dentro de los despachos, ésta se
basa sobre todo en la auctoritas que presta la experiencia, mientras
que cada quién progresa en la firma segin desarrolla su pericia, los
mis jovenes aprenden de sus mayores y todos se perciben, en dltima
instancia, como «compafieros», con lo que el trato es, por regla gene-
ral, muchisimo mas horizontal que en las compaiifas de capital.

Finalmente, frente a la libertad de que disfruta en la sociedad capita-
lista la gran mayoria de los sectores econémicos —incluso regulados—,
los abogados pertenecen, tal como hemos visto, a una corporacion gre-
mial que reglamenta, en muchos aspectos, la vida del colectivo.

Dentro de este panorama, la relacion entre el joven aprendiz («pa-
sante») y sumaestro (el «titular» de la firma) tenfa desde tiempo inme-
morial un caracter harto peculiar: como hemos visto ya, en un univer-
so profesional atomizado en despachos mintsculos, ésta comenzaba
como una permuta de servicios —el maestro ensenaba sin cobrar'y el
aprendiz trabajaba para el maestro en los mismos términos— para ir
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evolucionando —el aprendiz accedia a un estadio intermedio y co-
menzaba a cobrar algo— hasta que, ya formado, el antiguo aprendiz
era reconocido por el titular como su igual —o casi—, o alternativa-
mente, capaz de volar solo, abria su propio gabinete. Pero, durante
todo este proceso, maestro y pasante eran abogados, es decir, profe-
sionales libres, dados de alta en el correspondiente colegio y sin que la
relacion se estructurase propiamente —ni menos concibiese—— como
ajustada al modelo trabajador-patrono —en la férmula quizas mds
usual, cuando el joven abogado comenzaba a percibir ingresos, éstos
se repartian entre un médico fijo y un variable vinculado a los asuntos
del despacho en los que hubiese participado y a su eventual desenlace,
con lo que el pasante tenia, de facto, un interés econémico en su de-
senvolvimiento, aunque facturase siempre al titular, que era asi, en el
plano formal, su tnico cliente.

Esta situacion se vio alterada de forma dramatica con la aparicién
en nuestro mercado, durante las Gltimas décadas, de los grandes des-
pachos colectivos —que, aun representando una proporcién infima
del total de abogados, pronto alcanzaron un peso determinante por la
importancia de su clientela y de los asuntos que les eran confiados.

En los despachos colectivos, por supuesto, se mantuvo en princi-
pio la inercia del antiguo despacho artesanal —formacion de los jéve-
nes, lento progreso hasta alcanzar la condicion de cotitular, concep-
tuacion del despacho como una colaboracion entre abogados que
ejercian libremente, etcétera—. Sin embargo, a medida que las firmas
crecian y se profesionalizaba su gestion, se produjeron dos cambios
sustanciales. En primer lugar, para simplificar el sistema retributivo,
los pasantes comenzaron a cobrar cantidades fijas —o, como mucho,
un fijo mas un bonus graciable segiin la marcha del despacho—. Y, en
segundo lugar, las firmas pasaron de ser talleres de autor a organizarse
como empresas, administradas por sus socios.

Naturalmente, esto trajo como consecuencia que la antigua inde-
pendencia profesional del pasante, que permutaba primero sus servi-
cios por formacién y mas adelante se interesaba en el negocio —inde-
pendencia siempre un tanto hipotética—, se viera sustituida por una
relacion de plena «ajeneidad» —el producto del trabajo comin pasé a
corresponder en exclusiva a los socios— y de completa dependencia:
esto es, los rasgos caracteristicos de una relacion laboral.
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No obstante, se siguié alentando, durante afios, la ficcién de que,
pese a todo, también en este tipo de despachos pervivia la vieja asocia-
cién de profesionales en ejercicio libre. Pero, como era de esperar que
tarde o temprano ocurriese, un dia salté la chispa que desaté el incen-
dio: cierto despacho pidi6 a una abogada que lo abandonase —sin in-
demnizarla—, la abogada acudié al juzgado y, siguiendo el asunto su
tramite, la relacién entre la abogada y el despacho fue calificada como
laboral por los tribunales.

La conmocion en el sector fue notable: y aumenté cuando, como
l6gica consecuencia, algunos despachos de Madrid comenzaron a ser
visitados por la Inspeccién de Trabajo. El asunto parecia no tener sali-
da: el texto de la ley era claro y, de aplicarse en todo su rigor, resultaba
que cientos de despachos, a lo largo y ancho de la piel de toro, habian
incumplido durante afios sus obligaciones laborales, quedando suje-
tos a las pertinentes sanciones que, en muchisimos casos, los habian
de abocar al cierre.

Como es sabido, esta situacién insostenible ha venido a quedar re-
suelta por la reciente ley 22/2005, de 18 de noviembre, por la que se
ha hecho borrén y cuenta nueva, amnistiando alos despachos de abo-
gados por lo sucedido hasta su entrada en vigor e imponiendo, para lo
venidero, que el vinculo entre los asociados y su respectivo despacho
se conceptiie como relacién laboral de cardcter especial —dédndoseles
de alta en la Seguridad Social.

Dado lo reciente de la norma, el impacto de la nueva ley —y de
su futuro desarrollo reglamentario— esta por ver. Nada que objetar,
desde luego, respecto a un hecho obvio: al menos en el caso de los
grandes despachos, la relacién que une a los asociados con la firma es,
desde luego, de indole laboral.

Ahora bien, a futuro quizas no convenga introducir rigideces exage-
radas: pues, segiin el estudio del Colegio de Abogados de Barcelona de
diciembre de 2005 citado mas arriba, la mayoria de sus colegiados «pre-
ferirfa que esta ley no hubiese sido promulgada»: porque, incluso para
sus supuestos beneficiarios, protegidos hasta ahora por la mutualidad,
con acceso al servicio médico del colegio, sujetos en su percepcién de
ingresos a un bajo tipo de retencién, y con la posibilidad de desgravarse
determinados gastos que ahora perderan tal tratamiento, el nuevo mar-
co legal conlleva, en muchos casos, un empeoramiento de su situacion.
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A ello se une una genuina sensacién de que la ley trastoca, de for-
ma irreversible, varios de los pilares en los que tradicionalmente se ha
asentado el ejercicio de la abogacia en nuestro pafs. ¢Seguiran los abo-
gados considerandose todos «compateros»? ¢Subsistird, en un entor-
no laboralizado, el caricter independiente y liberal que durante siglos
ha caracterizado a la profesion? ¢Como funcionaran los comités de
empresa, o el legitimo ejercicio del derecho de huelga, aplicados en un
sistema piramidal, donde por definicién no todos pueden continuar
su carrera y en el que la recompensa para los trabajadores que lo ha-
cen bien es ser los siguientes duefios del negocio? ¢Serdan desplazados
los colegios de abogados, al menos en ciertos campos, por los sindica-
tos? ¢Como se abordaran, en este nuevo marco, cuestiones como los
horarios laborales, las horas extraordinarias o los turnos de vacacio-
nes, dentro de un colectivo acostumbrado a trabajar a destajo sobre
una base de libre responsabilidad y aceptacién personal, y a no cum-
plir, ni para lo bueno ni para lo malo, horario alguno? En definitiva, a
medio plazo, ¢puede nuestra querida y denostada profesion perder su
esencia, apasionante y apasionada, libertaria y solidaria a la vez, para
convertirse —dicho sea con todos los respetos— en un erzpleo?
Probablemente, puede responderse que el cambio no lo trae la ley,
sino que la ley, simplemente, se adecua a un cambio que ya tuvo lugar
tiempo atrds. Pero también puede pensarse que la nueva ley, querién-
dolo o no, va mas all4, nos lleva mas alld, sin que ninguno sepamos
exactamente a dénde. ’
En fin, tal vez las modificaciones no sean, a la postre, demasiado
significativas y nuestra profesién continte siendo como siempre...
Llevo més de un cuarto de siglo en su ejercicio, y algunos dias pien-
so que todo este tiempo lo he vivido atrapado en una pesadilla: cuan-
do a las tres de la manana me desvela el problema de un cliente, cuando
asedian los plazos, cuando, de forma inverosimil, el tribunal o la Admi-
nistracién no me da la razén y yo sé que mi cliente la tiene... Pero tam-
bién hay dias distintos: dias —sélo algunos— en los que al entrar al
despacho respiro a mis anchas, me invade una extrafia sensaciéon de
euforia y pienso que al final este oficio no esta tan mal, nada mal, y
que, quizas, hasta podria identificarme con la vieja frase de Voltaire:
«Me hubiera gustado ser abogado. Es la profesion miés bella del
mundo».
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